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Resumen

La reforma més importante realizada en el afio de 2005 a la Ley del Impuesto
Sobre la Renta, en las personas morales, fue sin duda la sustitucion de la
deduccion de la adquisicion de mercancia por la deduccion del costo de lo
vendido, contemplada en el articulo 29 fraccion Il, representando esta la

principal deduccion para las empresas comerciales.

El cambio entr6 en vigor acompafiado de una serie de impresiciones y
omisiones de regulacion, lo que origino un conflicto legal bastante relevante

entre los contribuyentes afectados y el fisco.

A més de dos afios de su incorporacion en la Ley del Impuesto Sobre la Renta,
existe todavia mucha duda respecto a su aplicacion. La medida en realidad
implica complicaciones, cargas administrativas y costos, que estan

absorbiendo las empresas al buscar realizar la deduccion para efectos fiscales.

La autoridad por otra parte, ha pretendido subsanar algunas deficiencias en los
preceptos que regulan al costo de lo vendido, a través del reglamento de la
Ley del Impuesto Sobre la Renta y reglas de resolucion miscelanea, que en
algunos casos ha complicado aun mas la aplicacion de la deduccion por la

complejidad de su célculo.

Ello debido a que en la legislacion vigente, se establecen los elementos que
integran el costo de lo vendido y para su determinacién involucra partidas
contables, que no se encuentran definidas ni reguladas en la propia ley, ni su
reglamento, como son los sistemas y las reglas aplicables a los métodos de
valuacion de los inventarios, procedimientos que se deben aplicar para obtener

el monto deducible por este concepto.

Y para cumplir con él y conseguir su deduccion, tomando en cuenta lo
complicado y preocupante ante la falta de certidumbre juridica en ciertos

casos, los contribuyentes tienen que allegarse de toda informacion, a fin de



cumplir correcta y oportunamente con su determinacién, armonizando la

préactica administrativa y contable de las empresas con lo fiscal.

Con el proposito de ofrecer la comprension de los lineamientos fiscales
relativos al sistema de deduccién del costo de lo vendido en las empresas
comerciales, que sé norma en la Ley del Impuesto Sobre la Renta vigente y su
reglamento, se efectué un documento que a su vez maneje el aspecto
contable, de una manera sencilla y préactica, explicando los diferentes sistemas
y métodos de valuacién de inventarios, de conformidad con las normas de

informacion financiera relativas a los inventarios. Concluyéndose:

PRIMERA.- El pasado 2 de marzo de 2007, la Primera Sala de la Suprema
Corte de Justicia de la Nacion, empez6 resolviendo en sesion extraordinaria,
los amparos promovidos por contribuyentes, que desde un principio
impugnaron las disposiciones relativas al costo de lo vendido, por cuestiones
de violaciones a las garantias de legalidad, equidad y proporcionalidad,
declarandose constitucionalidad general de dicho régimen. Por lo anterior, el

régimen del costo de lo vendido sigue vigente.

SEGUNDA.- La inconstitucionalidad declarada por la Sala de la Suprema
Corte de Justicia, con relacion al costo de lo vendido, fue en lo particular,
unicamente por lo que dispone un articulo 45-F de la Ley del Impuesto Sobre
la Renta, que admitia el efecto fiscal a la reevaluacion de los inventarios;
permitiendo ahora el reconocer los efecto de la inflacion en los inventarios vy el

costo.

TERCERA .- Las disposiciones fiscales que regulan el esquema de deduccion
del costo de lo vendido, desde su origen hasta el dia de hoy, resultan
ciertamente violatorias de los principios de seguridad juridica, legalidad
tributaria, equidad y proporcionalidad, ello debido a que son poco claras e
insuficientes, lo que da lugar a que existan muchas dudas y diversas
interpretaciones al respecto, generando un estado de confusion e
incertidumbre juridica en su aplicacion, tanto en los contribuyentes, como en
la propia autoridad revisora en su proceso de fiscalizacién, todo ello suscitado

por su propia complejidad.



CUARTA.- El costo de lo vendido es una deduccion compleja de aplicar en el
régimen fiscal, que al establecer limitantes en el sistema de costeo directo, asi
como en la aplicacion de ciertos métodos de valuacion de inventarios, y al
tratarse de una deduccion que atiende a requisitos especificos establecidos en
la Ley del Impuesto Sobre la Renta, no es posible que el monto del costo de lo
vendido fiscal sea el mismos que el costo de lo vendido contable, que a su vez,
este se regula por la normatividad prevista en las normas de informacion

financiera.

QUINTA.- Es evidente que la justificacion del legislador al establecer el
sistema de deducir el costo de lo vendido en lugar de las compras, aludiendo
a la simplificacion de la carga administrativa, es infundada, al no medir los
verdaderos costos que esta medida trae consigo, toda vez que este régimen
ha sido indiscutiblemente recaudatorio repercutiendo financieramente en los

contribuyentes.
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1.1 PLANTEAMIENTO

Una de la reformas mas importante realizada en el afio de 2005 a la Ley del
Impuesto Sobre la Renta, y que tuvo mayor relevancia en las personas
morales, fue sin duda la sustitucion de la deduccion de la adquisicion de
mercancia por la deduccion del costo de lo vendido, contemplada en el articulo
29 fraccion I, siendo esta la principal deduccion para las empresas

comerciales.

La reforma entré en vigor acompafiada de una serie de impresiciones y
omisiones de regulacion y se esperaba que el legislativo lo subsanara para el
2006, pero aun hoy en dia, a dos afos de su vigencia, prevalece la confusion e

incertidumbre juridica, por considerarla violatoria de las garantias de:

I. Equidad, ya que Unicamente es aplicable a las personas morales y no

asi a las personas fisicas con actividades empresariales,

Il. Legalidad, ello debido a que las disposiciones referentes al costo de lo
vendido no define los elementos necesarios e indispensables, asi como el
procedimiento para su célculo, que generen certeza y seguridad juridica

en su determinacion.

El cambio a la deducciéon del costo de lo vendido ha originado un conflicto
legal bastante relevante entre los contribuyentes afectados vy el fisco, lo cual ha

ocasionado que se interpongan una serie de amparos contra esta medida.

Pero, independientemente de lo anterior, la Ley del Impuesto Sobre la Renta
vigente, establece que las personas morales tienen que calcularlo para poder

deducirlo.

La autoridad por otra parte, ha pretendido subsanar algunas deficiencias en los
preceptos que regulan al costo de lo vendido, a través del reglamento de la

Ley del Impuesto Sobre la Renta y reglas de resolucion miscelanea, que en



algunos casos ha complicado aun mas la aplicacién de la deduccion, misma
gue se ha traducido en una mayor carga administrativa de trabajo para las
empresas, debido al grado de especializacion técnica, que se requiere para su
aplicacién, ya que el costo de lo vendido, tiene su origen en una préactica

contable que a su vez tiene diversos criterios.

Debido a lo anterior, se considera que las personas morales mas afectadas en
mi comunidad, con esta medida, fueron sin duda las que realizan actividades
comerciales, que consisten en la adquisicién y enajenacion de mercancias, ya
gque estas empresas son las que en mayor ndamero se encuentran
establecidas; este esquema les esta originando una serie de complicaciones

financieras y cargas administrativas.

Por lo anterior, la finalidad del presente estudio va enfocado a actualizar y
facilitar la comprensién de los lineamientos fiscales, tomando en cuenta las
aplicaciones contables en base a las normas de informacion financiera, ya que
la Ley del Impuesto Sobre la Renta vigente y su reglamento, establecen
elementos que integran al costo de lo vendido, y para su determinacién
involucra partidas contables que no estan definidas en la propia Legislacion,
como son los sistemas y los métodos que se deben aplicar para el control y
valuacion de los inventarios. Elementos béasicos que deben observarse para

obtener el costo de lo vendido.

1.2 OBJETIVOS

Con el proposito de ofrecer basicamente al lector, la comprension de los
lineamientos fiscales relativos al sistema de deduccion del costo de lo vendido
en las empresas comerciales, que se norma en la Ley del Impuesto Sobre la
Renta vigente en el 2007, en su capitulo I, del titulo Il, asi como en su
reglamento. Documento que a su vez maneje el aspecto contable del costo
de lo vendido, de una manera sencilla y practica, explicando los diferentes
sistemas y métodos de valuacion de inventarios, de conformidad con las

normas de informacién financiera relativas a los inventarios.
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Lo anterior, con la finalidad de contribuir en resumen, con un documento que
sea una herramienta de consulta que exponga y ejemplifique en una forma
breve, sencilla y clara, la comprension de la determinacion del costo de lo
vendido deducible en la empresas comerciales, de la base gravable del
impuesto sobre la renta, sin dejar de tomar en cuenta las aplicaciones
contables que lo rigen, para asi cumplir con los requerimientos fiscales y a su

vez de informacion financiera.

1.3 JUSTIFICACION

El tema a tratar es la aplicacién fiscal y contable de la determinacion del costo
del ventas para el ejercicio 2007 en las empresas comerciales, con la finalidad
de que este estudio y andlisis facilite al lector, la comprension clara e ilustrativa
de los lineamientos fiscales que regulan la determinacién del costo de lo
vendido, tomando en cuenta los aspectos contables, apoyado en las normas
de informacién financiera que rigen a los inventarios de las empresas. Ello
debido a que Ley del Impuesto Sobre la Renta vigente, establece los
elementos que integran el costo de lo vendido y para su determinacién
involucra partidas contables, que no estan definidas en la propia ley, como son
los sistemas y las reglas aplicables a los métodos de valuacién de los
inventarios, procedimientos que se deben aplicar para obtener el monto

deducible por este concepto.

A dos afios de su incorporacion en la ley, existe todavia mucha duda respecto
a la aplicacion del costo de lo vendido, si bien es cierto, que el costo de lo
vendido no es una nueva medida en nuestra legislacién tributaria, ya que
estuvo vigente hace mas de 18 afios, hasta que en 1986 se derogd, para
adoptar el sistema que estuvo vigente hasta diciembre del 2004, este régimen
esta repercutiendo en las empresas, tanto en carga administrativa como en el

pago del impuesto sobre la renta.

Los argumentos que sustento la iniciativa del ejecutivo para reformar el articulo
29 fraccion Il de la Ley del Impuesto Sobre la Renta, en donde se sustituyé la

posibilidad de deducir las compras netas al momento en que se realicen, por el
11



costo de lo vendido, es decir, que la deduccién de los inventarios se realiza
hasta enajenar la mercancia y no en el momento de adquirirla, fueron los

siguientes:

a. Simplificar la carga administrativa a las sociedades mercantiles, y

b. Empatar para efectos fiscales, la deduccion del costo con la

obtencion del ingreso.

Argumentos que hoy en dia se ha demostrado que carecieron de todo
sustento, ya que la medida en realidad implica complicaciones y cargas
administrativas importantes, que estan absorbiendo las empresas al buscar

realizar la deduccion para efectos fiscales.

Ademés, si se aflade que el legislador olvido establecer elementos
determinantes que integran al costo de lo vendido, asi como las reglas
aplicables a los métodos de valoracion de los inventarios, originando con ello
impresiciones y omisiones de regulacion, situacion que a la fecha no se ha
subsanado, ocasionando dudas que dificulta el calculo del mismo, lo que

origina inseguridad juridica entre los contribuyentes.

Sin embargo, se ha discutido por los especialistas en la materia fiscal, en
diferentes foros informativos, que el sistema de costo de lo vendido desde su
publicacion 1 de enero de 2004 a la fecha, transgrede varios principios
constitucionales, como el de equidad, el de seguridad juridica, el de capacidad
contributiva y el de legalidad tributaria, pudiendo por los contribuyentes

afectados, ser impugnado ante los tribunales federales competentes.

No obstante lo anterior, el esquema de deduccion del costo de lo ventas tiene
como finalidad sin duda, incrementar la recaudacion fiscal, por lo que dicho
cambio se dio para permanecer en nuestra legislacion. La Ley del Impuesto
Sobre la Renta vigente, establece que las personas morales tienen que

calcularlo para poder deducirlo.
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Debido a la importancia del calculo, las empresas o los interesados, tendran
gue allegarse de informacion, a fin de cumplir correcta y oportunamente con

la determinacion del costo de lo vendido.

1.4 METODOLOGIA

La afectacion en las personas morales empresas comerciales por la sustitucion
de la deduccién en materia fiscal, de la adquisicion de mercancias que venian
realizando, por la deduccién del costo de lo vendido, derivada por la reforma
en el 2005, en la Ley del impuesto sobre la renta, del articulo 29 fraccion Il,
implicé incertidumbre, cargas administrativas y costos, a este sector, debido a
gue esta deduccion en materia fiscal es la principal con la que cuentan para

determinar su impuesto del ejercicio.

El tema del costo de lo vendido estuvo vigente en el ambito fiscal hace méas de
18 afo, hasta que en el afio de 1986 se derog0l, reincorporandose a la
legislacion a partir del afio 2005, acompafada de una gran polémica juridica

en su interpretacion y aplicacion.

El presente trabajo de estudio y analisis, de enfoque cualitativo, de tipo
bibliogréfico, se encuentra sustentando en la Ley del Impuesto Sobre la Renta
del 2005 vy la vigente en el 2007, su reglamento, la resolucion miscelanea fiscal
aplicable en el periodo 2006-2007, las normas de informacion financiera, asi
como en libros y revistas de autores reconocidos en la materia fiscal vy

contable.

También apoyado en algunas publicaciones en Internet, recordando que los
estudios que se venian presentando y publicando relacionados con el tema, se
encontraban enfocado al aspecto de inconstitucionalidad, mas no asi, a su
analisis para su aplicacion, por lo que apenas empieza a fluir mas informacion

relativa a su estudio, al ver que esta medida prevalece en nuestra legislacion.

1.5 DEFINICION DE TERMINOS

13



ACTIVIDADES COMERCIALES.- Son aquellas actividades que consisten

Unicamente en la adquisicion y enajenacion de mercancias.

COSTO.- Suma de las erogaciones aplicables a la compra y los cargos que
directa o indirectamente se incurren para dar a un articulo su condicién de uso

0 venta.

EQUIDAD.- La equidad del latin aequitas, de aequus, igual, es un principio
general del derecho, aunque el Cdédigo Civil Espafiol lo mencione en un
apartado distinto en su articulado.

EMPRESA COMERCIAL .- Es aquella que se dedica a ser intermediaria entre
el productor y el consumidor de bienes, y no contribuyen en la elaboracion o

transformacion de ellos.

INVENTARIO.- Son bienes tangibles que se tienen para la venta en el curso
ordinario del negocio o para ser consumidos en la produccion de bienes o

servicios para su posterior comercializacion.

LEGALIDAD.- La legalidad etimologia: del latin, lex, legis, es un principio

general del derecho.

METODOS DE VALUACION DE INVENTARIOS.- Conjunto de reglas que se
utilizan para valuar correctamente el costo de los articulos vendidos, o bien,

para evaluar adecuadamente las existencias de un inventario de productos.

SISTEMA DE COSTEO ABSORBENTE.- Son los parametros o reglas donde
el producto absorbe todos los costos y gastos que se requirieron para

producirlo. Es decir, costo completo de fabricacion, donde hay variables y fijos.

SISTEMA DE COSTEO DIRECTO.- Son los parametros o reglas donde el

producto absorbe solo los costos variables.

SISTEMA DE VALUACION O COSTEO.- Son los parametros que se utilizan

para llegar a un costo y tiene como objetivo informar.
14
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2.1 Introduccion

Con motivo de la publicacion del 1 de diciembre de 2004, en el Diario Oficial de
la Federacion, del Decreto por el que se reforman, adicionan, derogan y
establecen diversas disposiciones de la Ley del Impuesto Sobre la Renta y de
la Ley del Impuesto al Activo y establece subsidios para el empleo y para la
nivelacion del ingreso, se establecio dentro de los cambios mas significativo,
que a partir del ejercicio fiscal 2005, los contribuyentes personas morales,
deducird el costo de lo vendido en lugar de las compras, habiendo con esto
retornando un sistema de deduccion muy similar al que se empleo hasta el afio

1986, al cual se le denominaba costo.

En la exposicion de motivos de la iniciativa de reforma a la Ley del Impuesto
Sobre la Renta para 2005, el ejecutivo sefiald que las sociedades mercantiles
llevan un sistema de costeo con el fin de evaluar sus inventarios para efectos
contables; sin embargo, en lo fiscal se debia deducir las compras; asi, para
simplificar la carga administrativa de estos contribuyentes y empatar para
efectos fiscales la deduccién del costo con la obtencion del ingreso, sugirié
retornar al esquema de deduccion del costo de lo vendido, propuesta que fue
aceptada por el Congreso de la Union y que derivo en la adicion, a la Ley del
Impuesto Sobre la Renta, en el titulo Il de las personas morales, al capitulo I,
de las deducciones, de una seccién lll, denominada del costo de lo vendido,

gue se compone de los articulos 45-A al 45-I.

Las disposiciones que contienen el sistema de deduccion del costo de lo
vendido, entraron desde un principio, con una serie de impresiciones y
omisiones de regulacion y se esperaba que el legislativo lo subsanara para el

2006, situacion que a la fecha no se ha realizado.

Aun con la incorporacion que se hizo, con la reforma al reglamento de la Ley
del Impuesto Sobre la Renta, publicada en el diario oficial del dia 04 de
diciembre del 2006, de una seccién lll, denominada del costo de lo vendido,

gue se compone de los articulos 69-A al 69-J, sigue prevaleciendo la confusién

16



e incertidumbre juridica. Por otra parte, la autoridad ha pretendido subsanar
algunas de las deficiencias en los preceptos que lo regulan a través de reglas
de resolucion miscelanea, que en algunos casos, han venido complicado mas
la aplicacion de la deduccion, misma que se ha traducido en una mayor carga
administrativa para las empresas, debido al grado de especializacién técnica

gue se requiere para su aplicacion.

Consecuencia de lo anterior, se ha ocasionado un conflicto legal bastante
relevante entre los contribuyentes afectados y el fisco, el cual ha ocasionado
gue se interponga una serie de amparos en contra del esquema de deduccién
del costo de lo vendido por aquellos contribuyentes que tienen los recursos
econdmicos para sostenerlos, enfatizando que las disposiciones que lo
regulan, resultan violatorias a los principios entre otros, de legalidad tributaria,
de proporcionalidad y de equidad, cuya situacion provoca falta de seguridad
juridica, al no definir los elementos necesarios y el procedimiento para su
determinacion, lo que da lugar a que existan diversas interpretaciones al

respecto, generando un estado de incertidumbre juridica.

Antes de la reforma, con la deduccién de las compras que contemplaba la Ley
el Impuesto Sobre la Renta, no tenian obligacion de llevar un sistema de
costeo, por lo que esa parte de la contabilidad fue perdiendo interés, ya que
s6lo algunas grandes empresas tienen implementado un sistema de costeo,
por la necesidad de hacer més eficiente las operaciones realizadas en sus
distintas areas, tales como produccién, mercadotecnia y ventas. A pesar de
los beneficios desde un punto de vista operativo, financiero y de planeacion,
gue se tienen al contar con un sistema de costeo, esta es una herramienta que

habia sido olvidada porque no se le daba un efecto fiscal.

Ahora, con el nuevo esquema de la deduccién, vuelve a ser imprescindible
adentrarse a la contabilidad de costos y a los sistemas de control de
inventarios, pero ahora intimamente ligado al aspecto fiscal, especificamente
a la deduccién de costo de lo vendido, siendo esta la mas importante

deduccién fiscal en las empresas comerciales.

17



Determinar correctamente esta deduccién puede ser muy complicado en virtud
de su origen financiero y porque las disposiciones que lo regulan, se
encuentran dispersas en la Ley del Impuesto Sobre la Renta, en su reglamento

y en reglas de la resolucion miscelanea fiscal.

Al mismo tiempo, considerando que el sistema de deduccion de costo de lo
vendido, tiene sin duda, como finalidad incrementar por parte de las

autoridades la recaudacion fiscal, con base principalmente en:

a) Evitar que las sociedades mercantiles efectuaran compras excesivas al
cierre de cada ejercicio, con el objetivo de disminuir o absorber la

utilidad fiscal.

b) Recuperar el impuesto sobre la renta diferido de los ejercicios
anteriores, ocasionado por el sistema de deduccion de las compras,
cuando se optd por acumular el inventario que se tenia al cierre del
2004.

Y para conseguir su deduccion fiscal, tomando en cuenta lo complicado y
preocupante ante la falta de certidumbre juridica en ciertos casos, los
contribuyentes tienen que allegarse de toda informacion, a fin de efectuar
correcta y oportunamente con su determinacion, armonizando la préactica

administrativa y contable de las empresas con lo fiscal.

2.2 Costo de lo vendido

De acuerdo con lo que establece en el articulo 45-B de la Ley del Impuesto
Sobre la Renta vigente, en el caso en el que el contribuyente realiza
actividades comerciales, que consistan en la adquisicion y enajenacion de

mercancias, consideraran unicamente dentro del costo lo siguiente:

Importe de las adquisiciones de mercancias

(-) | Importe de las devoluciones, descuentos y bonificaciones del ejercicio
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Gastos incurridos para adquirir y dejar las mercancias en condiciones

de ser enajenadas.

(=)

Costo de lo Vendido

Ahora bien, el legislativo mediante la incorporacion en el 2007 de los articulos

69-E y 60-D al reglamento de la ley citada, formaliza Unicamente los

seflalamientos que ya se encontraban establecido en las reglas 3.4.17 y 3.4.18

de la resolucion miscelanea, que consistia en:

Los contribuyentes a que se refiere el articulo 45-B y 45-C de la ley,
para determinar el costo de lo vendido deducible, consideraran
Unicamente las partidas que correspondan a cada actividad que

desarrollen.

Los contribuyentes que adquieran mercancias o reciban servicios de
personas fisicas o personas morales de regimenes simplificados,
podran deducirlas en el ejercicio como costo de lo vendido, aln que no

estas no hayan sido efectivamente pagadas.

Para tomar esta opcién de deducir las compras aun no efectivamente pagadas,

se deberd llevar un registro inicial de compras por pagar, en el cual se refleje el

siguiente procedimiento:

Monto de compras por pagar

(+) | Monto de las compras efectuadas en el ejercicio a personas

fisicas 0 personas morales del régimen simplificado, pendientes
de pagar

Compras efectivamente pagadas

(-)
(=) | Saldo que se disminuira del Costo de lo Vendido

El saldo inicial de la cuenta se considerara dentro del costo de lo vendido en el

ejercicio y el saldo que se tenga al cierre del mismo ejercicio, se disminuira del

costo de lo vendido del citado ejercicio.
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El primer péarrafo del articulo 45-A de la Ley del Impuesto Sobre la Renta,
sefiala que el costo de lo vendido se deducira en el ejercicio en el que se
acumulen los ingresos que deriven de la enajenacion de los bienes y servicios

de que se trate.

Como se puede apreciar, dentro de los articulos establecidos en la ley referida,
no se define el costo de lo vendido, sino que se indica lo que se considera
como tal y cuando se deduce, por lo que desde el punto de vista juridico le
hace falta la precision adecuada, originando asi confusion e incertidumbre al

contribuyente al no existir una definicion del costo de lo vendido en la propia

ley.

La determinacion del costo de lo vendido proviene de una practica contable y
financiera de las empresas, para su determinacion se debe atender en lo
esencial a lo dispuesto en las normas de informacion financiera. En el boletin
B-3, denominado estado de resultado, de la normatividad contable, se
establece que el costo de lo vendido es el que muestra el costo de produccion
0 adquisicién (segun se trate de una empresa de transformacién o de una
comercializadora), de los articulos vendidos que generaron los ingresos
reportados en el renglon de ventas del estado de resultado, tal como se

aprecia en el siguiente ejemplo:

EL COMERCIANTE, S.A.
Estado de Resultados
Del 01 de enero al 31 de diciembre de 200 _.

Ventas $ 80,000
(-) | Costo delo vendido 39,000
(=) | Utilidad bruta 41,000
(-) | Gastos de operacion: 26,700
(=) | Utilidad de Operacién 14,300

En el que el costo de lo vendido se determina como se indica a continuacion:
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Inventario inicial de mercancias 21,000
(+) | Adquisiciones netas de mercancias 28,500
(-) | Inventario final de mercancias 11,300
(=) | Costo de las mercancias vendidas 38,200
(+) | Gastos sobre compras 800
(=) | Costo delo vendido 39,000

Y donde el importe de las adquisiciones de mercancias, se obtuvo:

Importe de las adquisiciones de mercancias 29,700
(-) | Importe de las devoluciones, descuentos y bonificaciones 1,200
(=) | Adquisiciones netas de mercancias 28,500

El estado de resultado, es un estado de informacion financiera basico junto con
el balance general, el estado de cambios de la situacioén financiera y el estado
de variaciones en el capital contable, de los cuales se apoya el empresario

para la toma de decisiones.
Los elementos basicos en que se componen el estado de resultado entre otros

estan: los costos y gastos, por lo cual es necesario conocer o reafirmar

algunos conocimientos de los mismos.

2.3 Generalidades del costo

En el ambito contable de las empresas un area muy importante, es la

contabilidad de costos, que tiene como objetivos principales:
1. Suministrar informacién amplia y oportuna para apoyar la planeacion y la

toma de decisiones mediante el estudio y analisis, que origen el mejor

aprovechamiento de los recursos.
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2. Control de las operaciones para medir el comportamiento de los
productos, la utilidad y evaluar los inventarios, logrando asi la

eficiencia que se traduzca en reduccion de gastos.

3. Establecer estrategias de ventajas competitivas de produccion,

comercializacion y distribucion.

Los costos, aun cuando estos pueden clasificarse dependiendo de varios
enfoques, las principales clasificaciones son las que se realizan dependiendo
de:

I. Su identificacidon con los productos:

a) Costos Directos
Son aquellos costos que se pueden identificar o cuantificar plenamente con

los productos terminados o areas especificas.

b) Costos Indirectos
Son aquellos costos que no se pueden identificar o cuantificar plenamente

con los productos terminados o areas especificas.

[l. Su comportamiento respecto al volumen de produccion:

a) Costos Fijos
Son aquellos que permanecen constantes en un periodo determinado,
independientemente de los cambios registrados en el volumen de

operaciones realizadas.

b) Costos Variables
Su importe varia en razon directa del volumen de las operaciones

realizadas.

c) Costos Semifijos, Semivariables o Mixtos
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Son aquellos que tienen elementos tanto fijos como variables.

[ll. Por el momento en que se determinan:

a) Costos Historicos o Reales

Determinan e informan del total de esfuerzos y recursos realmente
invertidos por la empresa en la fabricacién de un producto hasta el final de

un periodo contable, no consideran ni reconocen los efectos de la inflacion.

b) Costos Predeterminados
Predetermina e informa del total de recursos que deberan ser invertidos por
la empresa, en la fabricacién de un producto, antes de que comiencen a

llevarse a cabo la actividad productiva.

A su vez, de acuerdo con la forma en que se determinan, los costos

predeterminados pueden clasificarse en:

1) Costos estimados.- se basan principalmente en la determinacién
de los costos con base en las expectativas de afios anteriores o

en estimaciones hechas por expertos en el ramo.

2) Costos estandar.- se basan principalmente en investigaciones,
especificas técnicas de cada producto en particular,

representando por lo tanto una medida de eficiencia.

Los objetivos de la contabilidad de costos han hecho posible su aplicacion a
diferentes tipos de empresas, pudiendo establecer que no existe ningdn ramo
de la actividad econdémica que no pueda hacer uso de las técnicas para la

determinacion de los costos.

Es importante mencionar las diferencias que existen entre los tipos de

empresas de acuerdo a sus actividades:

a. Empresa comercial
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Tiene como principal funcion econdmica actuar como intermediario entre
productores y consumidores de bienes, comprando articulos elaborados para

posteriormente revenderlos.

b. Empresa extractiva

Su finalidad es obtener el producto de la naturaleza.

c. Empresa de transformaciéon

Se dedica a la adquisicion de materias primas para modificar sus
caracteristicas, por medio de la adicion o cambio y ofrecer un producto

terminado.

d. Empresa de servicios

Su finalidad es apoyar a las industrias y comercios en la realizacion de sus

operaciones, proporcionandoles publicidad, asesoria, transporte, etcétera.

2.4 Sistemas de Valuacion de los Costos

El determinar el costo unitario de un producto significa la implantacién de un
sistema de costos apropiado que se apoya en la técnica contable, lo cual

quiere decir, que debe ajustarse a ciertas reglas de la contabilidad.

De acuerdo con el boletin C-4 denominado Inventarios de las normas de

informacion financiera, los sistemas que se aceptan son:

1) Sistema de costeo absorbente

2) Sistema directo

2.4.1 Sistemade costeo absorbente

Es un sistema de informacion de costos que se caracteriza porque tanto el

costo unitario de produccion, como los inventarios de produccidén en proceso y

24



de articulos terminados, se integran con costos y gastos fijos y costos y gastos

variables.

Las normas de informacion financiera, sefialan en el Boletin C-4 que el costeo
absorbente se integra con todas aquellas erogaciones directas y los gastos
indirectos que se considere fueron incurridos en el proceso productivo. La
asignacion del costo al producto, se hara combinando los gastos incurridos en
forma directa, con los gastos de otros procesos o actividades relacionados con

la produccion.

Entendiéndose que los elementos que forman el costo de un articulo bajo este
sistema seran: materia prima, mano de obra y gastos directos e indirectos de

fabricaciéon, que pueden ser variables o fijos.

2.4.2 Caracteristicas del Sistema

El costeo bajo este sistema, es que su determinacion involucra tanto los costos
fijos generados por la empresa en un periodo, como los costos variables
invertidos en la produccion de los articulos. De esta manera, tanto los costos y
gastos fijos como los variables, se recuperan por medio del precio de venta de

los articulos fabricados y vendidos.

Por lo tanto, los elementos que forman el costo de un articulo, utilizando este

sistema son:

a) Materia prima

El valor registrado en la cuenta de inventario materias primas debe incluir a
los costos de adquisicion de los diferentes articulos, mas todos los gastos
sobre compra incurridos para colocarlos en el sitio para ser colocados en el
sitio para ser usados dentro del proceso de fabricacion, tales como: fletes,

gastos aduanales, impuestos de importacién, seguros, acarreos, etc.

b) Mano de obra
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El costo debe incluir los sueldos y salarios directos pues constituyen el
segundo elemento del costo de produccion, y se refiere al esfuerzo humano

necesario para transformar la materia prima en un producto.

c) Gastos directos e indirectos de fabricacion que pueden ser variables o

fijos

Los gastos indirectos de produccién, también conocidos como costos
indirectos, representan el tercer elemento del costo de produccién, no
identificAndose su monto en forma precisa en un articulo producido, es
decir, que aun formando parte del costo de produccién, no puede
conocerse con exactitud que cantidad de esas erogaciones estan en la

produccion de un articulo.

2.4.3 Su determinacion

El modo de determinar el costeo absorbente puede ser sobre la base de

costos histéricos o costos predeterminados.

A. Costeo absorbente sobre la base de costos histéricos

Se caracteriza por tener en cuenta los costos reales de los articulos, de
acuerdo con el Boletin C-4 de las normas de informacion financiera, que
sefala: consiste en acumular los elementos del costo incurridos para la

adquisicién o produccion de articulos.

Por lo que su registro en las cuentas de inventarios consiste en acumular todos
los elementos del costo que se han incurrido en la adquisicién o produccién de

articulos.

B. Costeo absorbente sobre la base de costos predeterminado

Se calculan antes de iniciar la produccion de los articulos, pueden clasificarse

en:
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a) Costos estimados.- Su determinacion se basa en la experiencia que las
empresas han obtenido en anos anteriores, o en las estimaciones de

especialistas en la materia.

b) Costos estandar.- Se basa, principalmente, en el costo que se obtendria
en condiciones Optimas de fabricacion, fundamentadas en
investigaciones que se hacen al respecto y en las especificaciones
técnicas de la maquinaria que se utiliza, representando una medida de

eficiencia.

2.4.4 Sistema de costeo directo

El costo directo, también llamado variable, define costo del producto a la suma
de tres elementos: materia prima, mano de obra y gastos indirectos,
considerando Unicamente los costos variables y aplicando los gastos de
fabricacion directos e indirectos fijjos como un costo del periodo al que

correspondan.

En las normas de informacion financiera en el Boletin C-4, aclara que en la
integracion del costo de produccion por medio de costeo directo, deben
tomarse en cuenta los siguientes elementos: materia prima consumida, mano
de obra y gastos de fabricacion que varian en relacién con los volumenes

producidos.

Como puede apreciarse en este sistema, para determinar el costo de
produccion no se incluyen los mismos elementos que los indicados en la parte
correspondiente al costeo absorbente, ya que se considera que los costos no

deben verse afectados por los volumenes de produccion.

2.45 Caracteristicas del Sistema
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El costo directo se basa en la aceptacién de la existencia de los costos
variables, excluyendo los costos fijos, aunque se relacionen directamente con

la produccion.

Las ventajas que a corto plazo puede proporcionar él costeo directo, al auxiliar
a la gerencia en la determinacion de precios de venta y en la toma de
decisiones financieras, pueden llegar a convertirse en desventajas cuando en
la fijacion de precios de venta no se les da la consideracion debida a los costos
fijos, lo que constituiria indudablemente un peligro potencial para decisiones a

largo plazo.

Por lo tanto, los elementos que forman el costo de produccién, utilizando este

sistema son:

a) Materia prima

El valor registrado en la cuenta de inventario materias primas debe incluir a
los costos de adquisicién de los diferentes articulos, mas todos los gastos
sobre compra incurridos para colocarlos en el sitio para ser colocados en el
sitio para ser usados dentro del proceso de fabricacion, tales como: fletes,

gastos aduanales, impuestos de importacidn, seguros, acarreos, etc.

b) Mano de obra

El costo debe incluir los sueldos y salarios directos pues constituyen el
segundo elemento del costo de produccion, y se refiere al esfuerzo humano

necesario para transformar la materia prima en un producto.

c) Gastos directos e indirectos variables de fabricacion

Los gastos indirectos de produccion, también conocidos como costos
indirectos, representan el tercer elemento del costo de produccién, no
identificAandose su monto en forma precisa en un articulo producido, es

decir, que aun formando parte del costo de produccion, no puede
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conocerse con exactitud que cantidad de esas erogaciones estad en la

produccion de un articulo.

2.4.6 Su determinacioén

El modo de determinar el costeo directo puede ser sobre la base de costos

histéricos o costos predeterminados.

A. Costeo directo sobre la base de costos histéricos

Este sistema se caracteriza por tener en cuenta los costos variables reales de
los articulos. De acuerdo con el Boletin C-4 de las normas de informacion
financiera, el sistema de costeo directo sobre la base de costos historicos
consiste en acumular los elementos de costos incurridos para la adquisicion o

produccion de articulos.

B. Costeo directo sobre la base de costos predeterminado

Se calculan antes de iniciarse la produccion de los articulos y son clasificados

en:

a) Costos estimados.- Su determinacion se basa en la experiencia que las
empresas han obtenido en anos anteriores, o en las estimaciones de

expertos en el ramo.

b) Costos estandar.- Se basa, principalmente, en el costo que se obtendria
en condiciones Optimas de fabricacion, fundamentadas en
investigaciones que se hacen al respecto y en las especificaciones
técnicas de la maquinaria que se utiliza, representando una medida de

eficiencia.

2.4.7 Diferencias entre los sistemas de costos

1) El sistema de costeo directo considera los costos fijos de produccion

como costos de operacion en el periodo en el que se generan, mientras
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que el costeo absorbente los integra y distribuye entre las unidades

producidas.

2) Para valuar los inventarios él costeo directo Unicamente contempla los
costos variables. El costeo absorbente incluye los costos fijos y
variables, esto repercute en el estado de posicion financiera al tener

inventario valuados a un precio superior.

3) En la forma de presentacion de la informacion en el estado de
resultados, mediante él costeo directo, se obtiene la contribucion
marginal, mientras que en el costeo absorbente se obtiene la utilidad

bruta, cuando los costos se restan de las ventas.

2.4.8 Aplicacion Fiscal

De acuerdo con las disposiciones contenidas en la seccion Il del capitulo I,
del titulo Il de la Ley del Impuesto Sobre la Renta 2007, en su articulo 45-A 'y
en correlacion con el articulo 69-A y 69-B de su reglamento, se sefiala que el
costo de la mercancia que se enajenen, asi como el de las que integren el
inventario final del ejercicio, se determinaran conforme a los sistemas de

costeo:

a) Sistema de costeo absorbente, ya sea sobre la base de costos

histéricos o predeterminados.

b) Sistema de costeo directo, a través de costos historicos, cumpliendo lo

gue sefale el reglamento.

Confirmando lo anterior, los sistemas que se aceptan son:

Ley del Costos historicos
Impuesto | Sistema de costeo Absorbentes
Sobre la Costos predeterminados
Renta
Articulo
45-A Sistema de costeo Directos Costos historicos
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Como se puede apreciar al realizar la comparacion con la materia contable, en
esta, los sistemas de costos que se mencionan dentro de las normas de
informacion financiera en el boletin C-4, son mas amplios en cuanto a que
permite la utilizacion de la base de costos predeterminados, en la utilizacién
del sistema de costeo directo, que en la materia fiscal no se prevé dentro la

Ley del Impuesto Sobre la Renta.

Al comparar la aplicacion del costo para efectos contables con la aplicacion
fiscal, no implica que el monto del costo sea el mismo en ambos casos, dada
la diferencia entre los objetivos que se pretenden con el costo de lo vendido
contable y el costo de lo vendido fiscal; de esta forma, para efectos contables,
se incluye todos aquellos elementos que se consideren adecuado para
determinar la utilidad bruta, mientras que para efectos fiscales las
disposiciones evitan que no se incremente injustificadamente el costo, y
permiten, como se ha mencionado anteriormente, sélo la aplicacion de ciertos
sistemas de costeo, lo cual también atiende al proposito de facilitar la revision

y fiscalizacién por parte de la autoridad, de esta deduccion.

Financieramente, las empresas pueden elegir cualquiera de los sistemas
mencionados y consentidos por las autoridades para valuar sus inventarios,
considerando las caracteristicas que sean mas acordes con sus necesidades

de informacién y su repercusion fiscal.

En el segundo péarrafo del articulo 45-A de la Ley del Impuesto Sobre la Renta
vigente en el 2007, se seflala que en caso de que el costo se determine
aplicando el sistema de costeo directo con base en costos histéricos, se
deberan considerar para determinarlo, la materia prima consumida, la mano de
obra y los gastos de fabricacion que varian en relacién con el volumen
producidos, siempre que se cumplan con lo dispuesto en el articulo 69-C del
reglamento de esta ley, aplicando del sistema tanto para efectos fiscales, como

para efectos contables.

En términos fiscales, la eleccion del sistema tiene como principal efecto, el que

corresponde al momento en que se pueden deducir los gastos fijos:
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Gastos fijos

Sistema de Costeo Absorbente

Sistema de Costeo Directo

a. Seincluyen dentro del costo a. No se
del producto.
se consideran dentro
b. Por lo que se deducen en el resultado de operacion.

ejercicio en que se enajena el

incluyen dentro del
costo del producto, sino que
del

producto. (costo de venta)

Por tanto, se deducen en el
ejercicio en que se efectian
dichos gastos, aun cuando el

producto no haya
enajenado.

sido

Para entender lo anterior, se muestra el siguiente caso practico:

2.4.9 Aplicacion practica

1. La Negociadora, S. A., desea calcular el costo de sus inventarios,
considerando tanto el sistema de costeo absorbente como el sistema de
costeo directo, ambos con base en costo histérico. Asi mismo, desea
saber la repercusion fiscal que le originaria por la utilizacion de dichos
sistemas.

2. Datos:

Ejercicio fiscal 2007

Importe de las Adquisiciones de mercancias $120,000
Importe de la Mano de Obra directa 40,000
Importe de los Gastos Fijos 37,500
Importe de los Gastos Variables 40,000
Unidades en existencia en el gjercicio 30
Unidades vendidas en el gjercicio 10
Ejercicio fiscal 2008

Unidades vendidas en el gjercicio 20

3. Desarrollo del caso practico:
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\ 1. Determinacion del costo unitario de la mercancia.

a) Utilizando el costeo absorbente.

Adquisiciones de mercancias 120,000
(+) Gastos directos (fijos y variables) 77,500
(=) Costo de la mercancia 197,500
(+) Unidades en existencia 30
(=) Costo unitario, utilizando el costeo absorbente 6,583
b) Utilizando el costeo directo.
Adquisiciones de mercancias 120,000
(+) Gastos directos (s6lo variables) 40,000
(+) Costo de lamercancia 160,000
(+) Unidades en existencia 30
(=) Costo unitario, utilizando el costeo directo 5,333
\ 2. Determinacion de deducciones del gjercicio fiscal 2007.
a) Utilizando el costeo absorbente.
Costo unitario de la mercancia 6,583
(x) Unidades vendidas en el gjercicio 10
(=) Costo de lo vendido deducible en el ejercicio 2007,
utilizando el costeo absorbente 65,830
b) Utilizando el costeo directo.
Costo unitario de la mercancia 5,333
(x) Unidades vendidas en el ejercicio 10
(=) Costo de lo vendido deducible en el gjercicio 2007, 53,330
(+) Gastos fijos 37,500
(=) Importe de deducciones fiscales el gjercicio 2007,
utilizando el costeo directo 90,830

c) Comparacion de las deducciones en el ejercicio 2007, considerando
ambos sistemas de costeo.

Deduccion del

Deduccion del

ejercicio 2007 Menor que ejercicio 2008
Utilizando el Utilizando el
costeo absorbente costeo directo
$65,830 < $90,830
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‘ 3. Determinacion de las deducciones en el gjercicio fiscal 2008.

a) Utilizando el costeo absorbente.

Costo unitario de la mercancia 6,583
(x) Unidades vendidas en el gjercicio 20
(=) Costo de lo vendido deducible en el ejercicio 2008,

utilizando el costeo absorbente 131,660

b) Utilizando el costeo directo.

Costo unitario de la mercancia 5,333
(x) Unidades vendidas en el gjercicio 20
(=) Costo de lo vendido deducible en el ejercicio 2008,

utilizando el costeo directo. 106,660

c) Comparacion de las deducciones en el gjercicio 2008, considerando
ambos sistemas de costeo.

Deduccion del Deduccion del
ejercicio 2008 Mayor que ejercicio 2008
Utilizando el Utilizando el
costeo absorbente costeo directo
$131,660 > $106,660

4. Determinacion total de las deducciones en los ejercicios 2007 y 2008
Considerando ambos sistemas.
Costeo
Importe del Costo de lo Vendido deducible Absorbente Directo
Ejercicio 2007 65,830 90,830
(+) Ejercicio 2008 131,660 106,660
(=) Total de Deducciones 197,490 197,490

Como puede apreciar en el caso practico desarrollado, en términos fiscales la
eleccion del sistema de costeo tiene como resultado un diferimiento del
impuesto sobre la renta, ocasionado por el momento en que se deducen los
gastos fijos.
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2.5 Inventarios

Tomando en cuenta que dentro del procedimiento para la determinacion costo
de lo vendido, se incluye la existencia de mercancias al principio del periodo;
las compras durante el mismo; y la existencia que quede al fin de dicho

periodo, a dichas existencias se le denomina inventarios.

Las normas de informaciéon financiera, en su boletin C-4, define a los
inventarios como los bienes de una empresa destinados a la venta o a la

produccion para su posterior venta.
2.5.1 Aplicacion contable de los inventarios

Los inventarios son uno de los renglones méas importantes del activo circulante
de las empresas, dada la inversion que se hace en ellos y porque este
apartado del balance es el recurso que a través de las ventas genera los
principales ingresos de las empresas. Por tal razon y con objeto de mantener
el control adecuado de los mismos, se han disefiado procedimientos de
registro contable con caracteristicas especiales, que se implantan en las
empresas atendiendo a sus necesidades particulares. Asi, la técnica contable
reconoce diversos sistemas para tal efecto, entre los que se encuentran los

siguientes:

1. Sistema de mercancias generales.
2. Sistema analitico o pormenorizado.

3. Sistema de inventarios constantes o perpetuos.

La Ley del Impuesto Sobre la Renta indica que las personas morales que
tributen en el régimen general de esta ley, deberan formular un estado de
posicion financiera y levantar un inventario de existencia, a la fecha en que
termine el ejercicio. De esta manera, para el cumplimiento de las obligaciones
antes referidas, dichos contribuyentes deben tener un adecuado control de las

mercancias que vendan y, en su caso, de las materias primas que
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transformen, a fin de que la informacion relativa a sus inventarios sea

confiable.

Asi mismo, la Ley del Impuesto Sobre la Renta estipula que el control de los

inventarios se realice mediante el método de inventarios perpetuos.

2.5.2 Sistema deinventarios perpetuos.

El método de inventarios perpetuos, también conocido en la materia contable
como el método de inventarios constantes, permite conocer el valor, en
cualquier momento de las existencias de mercancias en el almacén sin la
necesidad de practicar un inventario fisico, igualmente el importe del

inventario final, y el costo de la mercancia vendida.

Para operar este procedimiento, se requiere la utilizacion y registro de tres
cuentas, que permiten controlar todas las operaciones en las que intervienen

los inventarios, y estas son:

Movimientos contables
Cuenta Su registro Se carga por: Se abona por:
= Almacén = Precio de = E| Inventario inicial. = | as Ventas.
(De Balance) costo = Las Compras. »lLas Rebajas vy
= | 0s Gastos sobre descuentos sobre
compras o produccion. compras.
= | as devoluciones sobre |= Las devoluciones
ventas. sobre compras.

El saldo es deudor y representa el importe del inventario final.

Movimientos contables

Cuenta Su registro Se carga por: Se abona por:
= Costo de venta. | = Precio de costo | = El costo de ventas | = El costo de ventas
(De Resultados) de las mercancias de las mercancias
vendidas. devueltas por el
cliente.

El saldo es deudor y representa el costo de las mercancias vendidas durante el
ejercicio.
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Movimientos contables

Cuenta Su registro Se carga por: Se abona por:
= VVentas = Preciode venta | = Las devoluciones | = Las Ventas.
(De Resultados) sobre ventas.

sobre

= Las rebajas sobre
ventas.
= Los descuentos

ventas.

El saldo es acreedor y representa el valor de las mercancias vendidas durante

el ejercicio.

La principal caracteristica de este procedimiento es que tanto las ventas como

las devoluciones sobre ventas, se contabilizan siempre a precio de venta y de

costo, tal como se aprecia en el

operaciones:

registro contable de las siguientes

Operaciones:

Cargo

Abono

1. Existencia inicial en el almacén:
Almacén

Capital social, o Caja, o Bancos, o Proveedores, o
Documentos por pagar.

2. Compras realizadas:

Almacén

IVA Acreditable o IVA por Acreditar

Caja, 0 Bancos, o Proveedores, o Documentos por
pagar.

3. Gastos sobre Compras:

Almacén

IVA Acreditable o IVA por Acreditar

Caja, o Bancos, o Proveedores, o Documentos por
pagar.

4. Ventas:

a) A precio de venta:

Caja, o Clientes, o Documentos por cobrar.
Ventas

IVA trasladado o IVA trasladado pendientes de
cobrar
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Operaciones: Cargo

Abono

b) A precio de costo:

Costo de Ventas. X
Almacén

c) Incluyendo tanto el precio de venta como el de

costos:

Caja, o Clientes, o Documentos por cobrar. X
Costo de Ventas X
Ventas

Almacén

IVA trasladado o IVA trasladado pendientes de

cobrar

5. Devoluciones, rebajas o descuentos sobre compras:

Proveedores, o Caja, o Bancos, o Documentos X
por pagar.

Almacén

IVA Acreditable o IVA por Acreditar

6. Rebajas o descuentos sobre ventas:

Ventas X
IVA trasladado X
Caja, o Clientes, o Documentos por cobrar.

7. Devoluciones sobre ventas:

a) A precio de venta:

Ventas X
IVA trasladado o IVA trasladado pendientes de X
cobrar

Caja, o Clientes, o Documentos por cobrar.

b) A precio de costo:
Almacén X
Costo de Ventas

c) Incluyendo tanto el precio de venta como el
de costos:

Ventas

Almacén

IVA trasladado

Caja, o Clientes, o Documentos por cobrar.

Costo de Ventas

X X X
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Al manejar este método o sistema, permite también conocer en cualquier
momento la utilidad o perdida contable del ejercicio, ya que con los saldos de
las cuentas antes descritas, se tiene informacion de: Las ventas netas, costo
de las mercancias vendidas, inventario final que a su vez representara el inicial
del siguiente ejercicio; sin embargo, es importante recordar que se debera
hacer el inventario fisico a fin de conocer las existencias, valuarlas y precisar
el inventario final; de esta forma, se tiene una medida de control para verificar

que el registro contable que se tiene es el correcto.

2.5.3 Aplicacion fiscal de los inventarios

La obligacion de llevar un control de inventarios en la materia fiscal se estable

en las siguientes disposiciones:

El articulo 86, fraccion XVIII, de la Ley del Impuesto Sobre la Renta, sefiala
gue las personas morales del régimen general, tienen obligacion de llevar un
control de inventarios de mercancias, materia prima, producto en proceso y
productos terminados, segun se trate, conforme al sistema de inventarios

perpetuos.

También los contribuyentes podran incorporar variaciones en dicho sistema,
siempre gue cumplan con los requisitos que se establezcan mediante reglas

de caréacter general.

En la regla 3.4.21 de la Resolucion Miscelanea Fiscal para 2006-2007,
establece que los contribuyentes que hubieran optado por emplear el método
de valuacion de inventarios detallista y enajenen mercancias en tiendas de
autoservicio o departamentales, podran no llevar el sistema de inventarios
perpetuos, solo por aquellas mercancias que se encuentren en el area de
ventas al publico, y siempre que el costo de lo vendido deducible asi como el
valor de los inventarios de tales mercancias se determine identificando los
articulos homogéneos por grupos o departamentos de acuerdo con el

procedimiento descrito en la propia regla.
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El articulo 91 del reglamento de la Ley del Impuesto Sobre la Renta sefiala las

siguientes indicaciones aplicables a los inventarios:

1. Efectuar un inventario fisico total de mercancias a la fecha en que se

formule el estado de posicion financiera, previsto en la fraccion V del
articulo 86 de la Ley del Impuesto Sobre la Renta, es decir, a la fecha

en que termine el ejercicio.

La practica del inventario puede anticiparse hasta un mes antes de la
fecha de terminacion del ejercicio; igualmente, puede realizarse

mediante conteos fisicos parciales durante el gjercicio.

En los casos previstos en el punto anterior, debera hacerse la
correccion respectiva para determinar el saldo a la fecha de terminacion

del ejercicio.

En correlacién con las disposiciones de la Ley del Impuesto Sobre la Renta ya

comentadas, la fraccién IV del articulo 28 del Cdodigo Fiscal de la Federacion

indica que las personas que conforme a los ordenamientos fiscales estén

obligadas a llevar contabilidad, deberan observar, entre otras, las siguientes

reglas:

1.

2.

Llevar un control respecto de los siguientes inventarios:

a) Mercancias
b) Materias primas
c) Productos en proceso

d) Productos terminados

El control consiste en un registro que permita identificar por unidades,

por producto, por concepto y por fecha, los aumentos y las disminuciones
en los inventarios mencionados, asi como existencias al inicio y final de

cada ejercicio.
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3. En el concepto que se ponga en el registro se deberda indicar si se trata

de devoluciones, enajenaciones, donaciones o destrucciones, entre otros.

Cabe mencionar, que la fraccion IX del articulo tercero de las disposiciones
transitorias de la Ley del Impuesto Sobre la Renta del 2005, sefiala que los
contribuyentes deberan levantar un inventario fisico de sus mercancias,
materia prima, productos semiterminados o terminados, al 31 de diciembre de
2004, pudiendo optar por utilizar el inventario fisico que hubieran levantado
con anterioridad a dicha fecha, sin que exceda de un plazo de 30 dias, siempre
gue se consideren los movimientos efectuados durante dicho plazo. El
inventario fisico se debera valuar, utilizando el método primeras entradas
primeras salidas y la informacion de dicho inventario se debera conservar a
disposicion de las autoridades fiscales durante el plazo establecido en el

articulo 30 del Cédigo Fiscal de la Federacion.

El inventario fisico que se levante en los términos de esta fraccion, servira
como base para los subsecuentes inventarios de existencia que se deben

levantar en los términos de las disposiciones fiscales aplicables.

2.6 Meétodos de valuaciéon de los inventarios

Los métodos de valuacion de inventarios se utilizan para asignar un costo
tanto a las mercancias que se enajenan como a las que quedan en el
inventario; gracias a la combinacién del método de valuacion de inventarios
elegido con el sistema de costos, el contribuyente puede saber cuantas

unidades tiene en el inventario, su valor y cual es su costo de lo vendido.

2.6.1 Aplicacion contable

Dentro de las normas de informacion financiera, el boletin C-4 denominado
inventarios, se establece que los inventarios valuados tanto por sistema de

costeo absorbente como por el sistema de costeo directo, ya sea que se
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manejen sobre la base de costos histéricos o costos predeterminados, pueden

valuarse conforme a los siguientes métodos:

a b w0 D PF

2.6.2

Detallista

Costos identificados

Costos promedio

Primeras entradas, primeras salidas

Ultimas entradas, primeras salidas

Método de costos especificos o identificados

De acuerdo a las caracteristicas de ciertos articulos, en algunas empresas es

factible que se identifiguen especificamente con su costo de adquisicion o

produccion.

Los ejemplos mas claros de los tipos de empresas que utilizan

este método, son: Industria Automotriz y Agencias de ventas de vehiculos.

Por medio de este método, se sabe con certeza cuales son los bienes

enajenados y su valor, debido a que identifica las mercancias ya sea con

registro individual o por nimero de lote.

MOVIMIENTOS REGISTRO PRECIO COSTO
COMPRA VENTA |CANTIDAD | No. LOTE | UNITARIO | TOTAL | UNITARIO TOTAL
Enero 10 120 2007/1 100 12,000

Enero 16 80 2007/1 100 8,000
Enero 18 150 2007/2 170 25,500
Enero 25 30| 2007/1 100 3,000
130| 2007/2 170 22,100
Total 270 240 37,500 33,100

a. Se vendieron 260 unidades al terminar el mes, se cuenta con 30

unidades en el almacén, que el almacenista desglosa: 10 unidades del
lote 2007/1 y 20 unidades del lote 2007/2.

2.6.3 Método de costos promedio
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De acuerdo con este método, las unidades del inventario final deben estar
valoradas al costo promedio por unidades, de las existencias disponibles a la
enajenacion o bien durante todo el afio. La forma de determinarlo es sobre la
base de dividir el importe acumulado de las erogaciones aplicables, entre el

namero de articulos adquiridos:

MOVIMIENTO VALOR DEL

Fecha UNIDADES PRECIO COSTOS INVENTARIO
Compra Venta |Entrada Salida: Existencia|Unitario Total | Unitario . Total | Debe @ Haber | Saldo
Enero 10 120 120 100 | 12,000 12,000 12,000
Enero 16 80 40 120 | 9,600 9,600 | 2,400
Enero 18 150 190 170 | 25,500 25,500 27,900
Enero 25 160 30 146.84 | 23,494 23,494| 4,406

Total 270 240 37,500 33,094

a. A Enero 16, el costo promedio unitario de la venta es de 120.00,
obtenido de dividir el saldo de $12,000.00, entre 120 unidades en

existencia.

b. El costo promedio unitario de la venta al 25 de Enero, es de $146.84,
resultado de dividir el saldo de $27,900 entre las 190 unidades

2.6.4 Método de primeras entradas, primeras salidas

Método de valuacién que supone que las primeras mercancias compradas son
las primeras vendidas, por lo que la existencia en almacén al finalizar cada
ejercicio, gueda practicamente registradas a los ultimos precios de adquisicion,
mientras que en resultados los costos de ventas son los que corresponden al

inventario inicial y las primeras compras del ejercicio.
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MOVIMIENTO CANTIDAD PRECIO COSTO
Compra Venta Unidades [ Unitario Total Unidades Valor TOTAL
Enero 10 120 100 12,000
Enero 16 80 80 100 8,000
Enero 18 150 170 25,500
Enero 25 160 40 100 4,000
120 170| 20,400
Total 370 260 37,500 32,400

Debido al su procedimiento, este método arroja un mayor valor de inventarios y

un costo de venta menor.

2.6.5 Método ultimas entradas, primeras salidas

Este método de valuacion, implica que las ultimas mercancias compradas son
las primeras que se venden, por lo que siguiendo este procedimiento, las
existencias al finalizar el ejercicio quedan practicamente registradas a los

precios de adquisicion o produccion mas antiguos.

MOVIMIENTO CANTIDAD PRECIO COSTO
Compra Venta Unidades Unitario Total Unidades Valor TOTAL
Enero 10 120 100| 12,000
Enero 16 80 80 100| 8,000
Enero 18 150 170| 25,500
Enero 25 160 150 170| 25,500
10 100, 1,000
Total 370 260 37,500 34,500

Procedimiento que refleja un menor valor de inventarios y un costo de lo

vendido mayor.

2.6.6 Método detallista

El costo se determina aplicando al precio de venta un factor de utilidad.
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En este método, el importe de los inventarios es obtenido valuando las
existencias a precio de venta y deduciéndoles los factores de margen de

utilidad bruta, para obtener el costo por grupo de articulo.

Para tener un adecuado control del método de detallista, deben establecerse
grupos homogéneos de articulos, a los cuales se les asigna su precio de venta
tomando en consideracion el costo de compra y el margen de utilidad

aprobado.

2.6.7 Aplicacién fiscal de los métodos

El articulo 45-G de la Ley del Impuesto Sobre la Renta vigente en el 2007, en
correlacion con los articulos 69-H y 60-I de su reglamento, hacen referencia a
los métodos de valuacién que pueden ser utilizados por los contribuyentes,
para la determinacion del costo de lo vendido, los cuales coinciden con los que

se manejan en la materia contable, y estos son:

Costos identificados
Costos promedio
Primeras entradas, primeras salidas

Ultimas entradas, primeras salidas

a > w0 NP

Detallista

Es evidente que el legislador asumio al sefialar unicamente los nombres de los
métodos de valuacion de los inventarios dentro de las disposiciones fiscales,
sin definirlos ni incluir sus reglas de aplicacion, que al provenir estos de una
practica contable, los contribuyentes los maneja o los conocen al aplicarlos
para preparar sus estados financieros, bajo las normas de informacion
financiera que los regula. Definiendose estos métodos en el boletin C-4

denominado inventarios, de la normatividad contable.

En términos fiscales, el legislador previno dentro de las disposiciones fiscales

relativas a algunos métodos de valuacion, lo siguiente:
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A. Método de costos especificos o identificados

El Tercer péarrafo del articulo 45-G de la Ley del Impuesto Sobre la Renta
2007, indica que los contribuyentes que enajenen mercancias que se puedan
identificar por niumero de serie, y su costo exceda de $50,000.00, anicamente

deberan emplear el método de costo identificado.

B. Método detallista

De acuerdo con el cuarto parrafo del articulo 45-G de la Ley del Impuesto
Sobre la Renta vigente, quien opte por este método debera valuar sus
inventarios al precio de venta disminuido con el margen de utilidad bruta que
tenga en cada ejercicio conforme al procedimiento que establezca el

reglamento de la citada Ley.

En el reglamento de la citada ley, en su articulo 69, fraccion I, se sefala que
los contribuyentes determinaran el margen de utilidad bruta con el que operan
en el ejercicio de que se trate, por cada grupo de articulos homogéneos o por
departamentos, considerando Unicamente las mercancias que se encuentren
en el area de ventas al publico. La diferencia entre el precio de venta y el
ultimo precio de adquisicién de las mercancias del ejercicio de que se trate,

sera el margen de utilidad bruta.

Ahora bien, él articulo 86, fraccion XVIII de la Ley del Impuesto Sobre la Renta
2007, indica que los que empleen el método de valuacion detallista, llevaran un
registro de factores utilizados para fijar los margenes de utilidad bruta

aplicados, para determinar el costo de lo vendido.

2.6.8 Consideraciones en la aplicacion de los métodos de valuacion

En el boletin C-4 de las normas de informacion financiera, se sefiala que cada
empresa debe seleccionar el método de valuacion que mas se adecuen a sus

caracteristicas y aplicarlo en forma consistente, a no ser que se presenten
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cambios en las condiciones originales, en cuyo caso debe hacerse la

revelacion necesaria.

Cabe mencionar que cuando los contribuyentes para efectos contables utilicen
un método distinto a los sefalados en la Ley del Impuesto Sobre la Renta,
podran seguir utilizandolo para valuar sus inventarios, siempre que lleven un
registro de la diferencia del costo de las mercancias que exista, entre el
método de valuacién utilizado por el contribuyente para efectos contable y el
método de valuacién que utilice para efectos fiscales. La cantidad que se

determine no serd acumulable o deducible.

Lo anterior tiene su soporte juridico en el antepenultimo parrafo de | articulo
45-G de la Ley del Impuesto Sobre la Renta 2007.

Por dltimo, es importante resaltar que dentro del articulo 45-G, de la ley en
comento, establece que una vez elegido el método, se debera utilizar el mismo
durante un periodo minimo de cinco ejercicios, y cuando por motivo de un
cambio en el método, se genere una deduccion, esta se debera disminuir de

manera proporcional en los cinco ejercicios siguientes. Ejemplo:

I.  Cambio de método de valuacion en el afio 2010:

Por el cambio de método de valuacién de productos adquiridos antes del 2010,

pero vendidos con posterioridad, se origina una diferencia de $100,000.00:

Importe de la Disminucion $ 100,000.00
(+) | Afos autorizados a deducir 5
(=) | Proporciéon deducible por afio, a partir de

2010 hasta el 2015 20,000.00

2.7 Régimen de transicion, su efecto fiscal en el 2006-2007

Como consecuencia del cambio en el sistema de deduccion de las compras al
costo de lo vendido, uno de los problemas a resolver al inicio de la aplicacion

de esta reforma, fue el tratamiento que habria de darse a los inventarios al 31
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de diciembre de 2004, lo que obligd al legislador a establecer un régimen de
transicion, el cual se encuentra previsto en articulo tercero, fraccion 1V, de las
disposiciones transitorias de la Ley del Impuesto Sobre la Renta para 2005,

sefalando lo siguiente:

1. La no deduccion del inventario que se tengan al 31 de diciembre de 2004
en la determinacion del costo de lo vendido, debido a que la deduccion de
los mismos ya se habia realizado via compras en el ejercicio 2004 o

ejercicios anteriores;

2. La deduccién del inventario al 31 de diciembre de 2004, via costo de lo

vendido cuando se enajene, siempre que se acumule dicho inventario.

3. Si no se opta por acumular los inventarios, consideraran que lo primero
gue se enajena es lo primero que se habia adquirido con anterioridad al 1
de enero de 2005, hasta agostar su existencia (inventario al 31 de

diciembre de 2004). Esto significa que se tendrian ingresos sin deduccion

por todo el inventario final de 2004.

Se dispuso lo anterior, previendo la posibilidad de deducir los inventarios, con
el fin de que los contribuyentes, dependiendo del comportamiento (rotacion) de
sus mercancias, que conformaban su inventario al 31 de diciembre de 2004,
pudieran pagar en forma diferida, durante un periodo de 4 y hasta 12
ejercicios, el Impuesto Sobre la Renta que se dejé de pagar por haber hecho la
deducido via compras. Esta opcién se pudo ejercer hasta el 30 de junio de
2005, segun lo establece el articulo vigésimo transitorio de la resolucion

miscelanea fiscal, aplicable al 2005.

Debido a las repercusiones y alcances de la aplicacion del procedimiento
establecido en la fraccion IV del articulo tercero de las disposiciones
transitorias de la Ley del Impuesto Sobre la Renta de 2005, en los ejercicios
posteriores al 2005, es necesario tenerlo presente desde la vigencia de su

aplicacioén, parareconocer oportunamente sus efectos fiscales.
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Si bien es cierto que la fraccién IV del articulo tercero antes citado, establece
gue los contribuyentes para determinar el costo de lo vendido, no podran
deducir las existencias en inventarios que se tenga al 31 de diciembre de
2004, pero también sefiala que podran deducirlo, siempre y cuando acumulen

los inventarios respectivos, conforme al siguiente procedimiento:

2.7.1 Determinacioén del inventario acumulable.

La fraccion V del articulo tercero de las disposiciones transitorias de la Ley del
Impuesto Sobre la Renta correspondiente al ejercicio 2005, sefiala el siguiente
procedimiento para determinar el valor del inventario acumulable:

1. Primeramente calcular el inventario acumulable de la siguiente manera:

Inventario base al 31 de diciembre de 2004.

(-) | Saldo pendiente por deducir al 1 enero de 2005 de los inventarios
de 1986 0 1988. (regla 106)

(-) | Pérdidas fiscales pendientes de amortizar al 31 de diciembre de
2004.

(-) | Diferencia que resulta de comparar, la suma del costo promedio
mensual de inventarios importados de 2004, contra la suma del
costo promedio mensual de inventarios de bienes de importaciéon
de 2003, siempre, siempre que el primero sea mayor.

(-) | Valor de las mercancias obsoletas o de lento movimiento al 31 de
diciembre de 2004. (regla 3.4.31)

(=) | Inventario acumulable 2005

a) Endonde el inventario base al 31 de diciembre de 2004, se obtiene:

De acuerdo con lo establecido en la fraccion V del articulo tercero de las
disposiciones transitorias de la Ley del Impuesto Sobre la Renta para 2005, el
inventario base se determinara considerando el valor del inventario que se tenga
al 31 de diciembre de 2004, utilizando el método de valuacion de inventario, de
primeras entradas, primeras salida, sin embargo, la regla 3.4.28 de la resolucion
miscelanea fiscal 2005-2006, sefiala que se podra considerar el método de
valuacion de inventarios que se haya utilizado para efectos contables en la

determinacién del valor de dicho inventario, siempre que tal método sea uno de
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los sefialados en el articulo 45-G de la Ley del Impuesto Sobre la Renta, y se
utilice este mismo método, por un periodo minimo de 5 ejercicios. Cabe recordar
gue los métodos a que se hace referencia en el articulo 45-G de la Ley del

Impuesto Sobre la Renta, son:

Costos identificados
Costos promedio
Primeras entradas, primeras salidas

Ultimas entradas, primeras salidas

a r w N

Detallista

El inventario base es el elemento principal para la determinacion del inventario
acumulable, por lo que se debe cuidar que su importe sea calculado
correctamente, amparandose con papales de trabajo de su determinacion,

célculo y valuacién, asi como los registros en contabilidad de los mismos.

La importancia de dejar evidencias de los términos en los que se levantaron,
valuacion y registrados los inventarios, es para tener el soporte documental en

futuras aclaraciones ante las autoridades fiscalizadoras.

b) Saldo pendiente de deducir al 10. de enero de 2005 de los inventario de
1986 0 1988.

En el afio de 1986, en la Ley del Impuesto Sobre la Renta se contemplaba la
deduccién del costo de lo vendido, hasta que a partir del afio 1987, se incorporé
el sistema de deduccion de compras. Como consecuencia, al cierre del ejercicio
de 1986, en empresas todavia existian inventarios que no se hubiesen
enajenado y por lo tanto, no se podrian deducir bajo el sistema de deduccién de

compras.

Debido a lo anterior, en el aflo 1988, el legislador por conducto de una
disposicion transitoria, permitia a los contribuyentes que hubiera seguido
realizando actividades empresariales con anterioridad al 31 de diciembre de

1986, deducir la cantidad que fuera menor entre los inventarios que se tuvieran
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al 31 de diciembre de 1986 o de 1988. Deduccién que Unicamente se podia
realizar en el ejercicio en que el contribuyente cambiase su actividad empresarial
preponderante o entre en liquidacion. Asimismo permitia ajustar dicha cantidad

con el factor de actualizacion.

En el afio de 1993, se incorporo la regla 106 en la resolucion miscelanea fiscal,
gue permitia deducir el saldo del inventario en 30 ejercicios, en una cantidad

equivalente, en cada ejercicio, al 3.33%.

Por lo que ahora que retorné al sistema de deduccién del costo de lo vendido, los
contribuyentes que optan por acumular el inventario que tenian al 31 de

diciembre de 2004, se estara a lo siguiente:

1. Si habian optado por aplicar la regla 106, disminuirdn del inventario

base el remanente pendiente de deducir conforme a dicha regla.

2. Si no habian optado por aplicar la regla 106, tendran derecho a
disminuir del inventario base el importe total que tenian en 1986 o

1988, el que resulte menor, actualizado.

Aquellos contribuyentes que no optaron por acumular los inventarios que tenian

al 31 de diciembre de 2004, tomaran en cuenta lo siguiente:

a. Sihabian optado por aplicar la regla 106, continuaran aplicandola.

b. Si no optaron por aplicar la regla 106, tendran derecho a disminuir
del inventario base el importe del inventario que se tenia en 1986 o

1988, el que resulte menor, actualizado.

c) Perdidas fiscales pendientes de amortizar al 31 de diciembre de 2004.

En el caso de las perdidas fiscales que se resten al inventario base, la regla
3.4.33, de la resolucién miscelanea fiscal aplicable en 2005-2006, sefiala que

el saldo pendiente de amortizar al 31 de diciembre de 2004, se debera
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actualizarse de acuerdo con el articulo 61 de la Ley del Impuesto Sobre la
Renta, incluyendo las perdidas fiscales del ejercicio 2004, hasta el Gltimo mes

del ejercicio 2004.

Es importante recordar, que las perdidas fiscales que se disminuyan, ya no
podran disminuirse de las utilidades fiscales del ejercicio 2005 y posteriores,
por lo que seria conveniente medir el efecto fiscal, si es oportuno restarlas en
este procedimiento o amortizarlas en el calculo de la determinacién de los

pagos provisionales o ejercicio.

d) Diferencia que resulta de comparar, la suma del costo promedio mensual de
inventarios importados de 2004, contra la suma del costo promedio mensual
de inventarios de bienes de importacion de 2003.

En el caso de los contribuyentes que tengan en sus inventarios mercancia que
hayan importado directamente, deberan restar al inventario base, la diferencia

positiva que resulte de la siguiente operacion:

Suma del costo promedio mensual de los inventarios de bienes de
importacion de los ultimos cuatro meses del ejercicio fiscal de 2004.
(-) |Suma del costo promedio mensual de los inventarios de bienes de
importacion de los ultimos cuatro meses del ejercicio fiscal de 2003.
(=) | Diferencia de inventario de importacion por restar y que se
deberd acumular en 2005 (siempre que el promedio de 2004 sea
mayor al promedio de 2003)

En donde el promedio mensual de inventarios, por cada uno de los meses, se

determina de la siguiente manera:

Inventario inicial del mes
Inventario final del mes
Suma

Dos

Costo Promedio mensual

I+

~ P~~~
.-
~— N N

Cabe aclarar, que no se debe considerar dentro del costo promedio mensual
de los inventarios de bienes importados directamente por el contribuyente, los

bienes que se hayan importado bajo el régimen de importacion temporal o que
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se encuentren sujetos al régimen de deposito fiscal, en los términos de la Ley

Aduanera. Regla 3.4.30 de laresolucion miscelanea.

La diferencia resultante, independientemente de que se disminuya del
inventario base de 2004, se tendra que acumular en el ejercicio fiscal de 2005,
desde los pagos provisionales; debiendo acumular a la utilidad fiscal de cada
pago provisional, la doceava parte de la diferencia, multiplicada por el nUmero
de meses comprendidos desde el inicio del ejercicio y hasta el mes a que se

refiere el pago provisional.

e) Valor de las mercancias obsoletas o de lento movimiento al 31 de diciembre
de 2004.

Los contribuyentes para determinar el inventario base, podran disminuir de este,
el valor de las mercancias obsoletas o de lento movimiento que se tenga al 31 de
diciembre de 2004, de conformidad con la regla 3.4.31 de la resolucion

miscelanea fiscal de 2005-2006.

2.7.2 Aplicacion practica:

a) Determinacion del inventario acumulable:

Inventario base al 31 de diciembre de 2004 $ 750,000
(-) |Saldo pendiente de deducir del inventario de 1988

0 1986 actualizado (el menor) 105,000
(-) | Perdidas Fiscales de ejercicios anteriores 70,000

Diferencia que resulta de comparar, la suma del costo
(-) |promedio mensual de los inventarios de bienes que hayan
importado en los Gltimos cuatro meses de 2004, contra la suma 177,500
del costo promedio mensual de los inventarios de bienes que
hayan importado en los ultimos cuatro meses de 2003.

(-) |Valor de las mercancias obsoletas o de lento movimiento
al 31 de diciembre de 2004. (regla 3.4.31, RMF2005) 0

(=) |Inventario acumulable $ 397,500

En donde la diferencia que resulta de comparar, la suma del costo promedio
mensual de inventarios importados en los Ultimos cuatro meses de 2004, contra

la suma del costo promedio mensual de inventarios de bienes de importacion en
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los Udltimos cuatro meses de 2003, en cantidad de $177,500 se determin6 de la

siguiente manera:

I. Calculo de los promedios mensuales de

importado directamente:

los inventarios que se haya

Ejercicio 2004 Septiembre | Octubre | Noviembre| Diciembre | Total
Inventario inicial del mes 180,000| 160,500 190,000 250,000
(+) |Inventario final del mes 190,000 | 115,000 270,000| 350,000
(=) |Suma 370,000 | 275,500 460,000 600,000
(+) | Dos 2 2 2 2
(=) | Costo promedio mensual 185,000 | 137,750 230,000 300,000 | 852,750
Ejercicio 2003 Septiembre | Octubre | Noviembre | Diciembre | Total
Inventario inicial del mes 165,000 | 160,500 190,000 220,000
(+) | Inventario final del mes 110,000 | 155,000 100,000| 250,000
(=) | Suma 275,000 315,500 290,000 470,000
(+) |Dos 2 2 2 2
(=) | Costo promedio mensual 137,500 | 157,750 145,000| 235,000 | 675,250
Il. Determinacion de la diferencia que resulta de comparar:
Suma del costo promedio mensual de los inventarios de bienes 852,750
gue hayan importado en los ultimos cuatro meses de 2004
( -)| Suma del costo promedio mensual de los inventarios de bienes | g75 250
gue hayan importado en los ultimos cuatro meses de 2003
(=) | Diferencia que resulta de comparar los costos promedios 177,500
de inventarios 2004, contra 2003:

Es fundamental hacer la aclaracion, que si se tuviera un importe por este

concepto, que al hacer la operacion de restar al inventario base, para

determinar el inventario acumulable, en su conjunto con los otros elementos

resultan superiores al inventario base, se originaria un inventario acumulable

negativo.

En este caso, la diferencia que resulta de comparar los costos

promedios de inventarios 2004, contra 2003, no podra disminuirse, y tendran

gue acumularse directamente en su importe determinado el 2005:
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Inventario base al 31 de diciembre de 2004. 750,000

(-)|Saldo pendiente de deducir del inventario de 1988 105,000
0 1986 actualizado (el menor)

(-) | Perdidas Fiscales de ejercicios anteriores 70,000

(-)|Diferencia que resulta de comparar, la suma del 580,000

costo promedio mensual de los inventarios de bienes
gue hayan importado en los ultimos cuatro meses de
2004, contra la suma del costo promedio mensual de
los inventarios de bienes que hayan importado en los
ultimos cuatro meses de 2003.

(-)|Valor de las mercancias obsoletas o de lento 0
movimiento al 31 de diciembre de 2004.

(=)/|Inventario acumulable negativo -5,000

Al reflejarse un importe negativo, la cantidad de $580,000 no se podré
disminuir en el procesamiento para determinar el inventario acumulable,

debiendo acumularse integramente dicho importe en el 2005.

No obstante, mediante la regla 3.4.28 de la resolucion miscelanea fiscal
aplicable en 2005-2006, se da a conocer una opcién, en lugar de la
establecida en el inciso ¢) de la fraccion V del articulo tercero transitorio
mencionado, para determinar el importe que se deberd acumular en 2005
derivado de las mercancias de importacion, el cual consiste en desarrollar el

siguiente procedimiento:

Inventario de unidades de importacion al 31 de diciembre de 2003
Valor de la tltima compra en 2004
Inventario final 2003, valuado a la ultima compra de 2004

|~
X
~— | =

Inventario de unidades de importacién al 31 de diciembre de 2004
x) | Valor de la ultima compra en 2004
(=) | Inventario final 2004, valuado a la ultima compra de 2004

En donde:

Inventario de importacion al 31 de diciembre de 2004, valuado a
la Ultima compra de 2004

(-) |Inventario de importacién al 31 de diciembre de 2003, valuado a
la Ultima compra de 2004

(=) | Diferencia a disminuir del inventario base e importe
acumulable en 2005
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Como se puede observar, la diferencia a disminuir del inventario base y
acumular en el ejercicio 2005, derivado de la mercancia de importacion, se
calcula valuando los inventarios finales de los ejercicios 2003 y 2004, al ultimo

precio de la Gltima compra de cada ejercicio.

2.7.3 Valor del Inventario acumulable en el ejercicio 2005.

Una vez que se ha determinado el inventario acumulable al que referimos en el
punto 1, y de conformidad con la fraccién V del articulo tercero transitorio de la
Ley del Impuesto Sobre la Renta de 2005, para conocer su valor, bastara con

realizar la siguiente operacion:

Invitatorio acumulable

(x) |% de acumulacién, que corresponda al indice de rotacién de
inventarios

(=) | Valor del inventario acumulable en cada ejercicio

Asimismo, en la misma fraccion del articulo transitorio antes citado, sefiala que
los contribuyentes, para efectos de los pagos provisionales del ejercicio de que
se trate, deberd acumular a la utilidad fiscal, la doceava parte del inventario
acumulable multiplicada por el numero de meses comprendidos desde el inicio
del ejercicio y hasta el mes a que se refiere el pago. Ademés, también se
acumulara mensualmente la doceava parte de la diferencia positiva de los
inventarios de bienes de importacion directa, multiplicada por el numero de
meses comprendidos desde el inicio del ejercicio y hasta el mes a que se refiere

el pago; al respecto, se deberé efectuar lo siguiente:

Ingresos nominales del periodo

Coeficiente de utilidad

(=) | Utilidad fiscal para el pago provisional

Doceava parte del inventario acumulable del ejercicio (importe
multiplicado por el numero de meses comprendidos desde el inicio
(+) | del ejercicio, hasta el mes que corresponda el pago)

Doceava parte de la diferencia positiva de inventarios de bienes de
importacion directa (importe multiplicado por el nimero de meses
comprendidos desde el inicio del ejercicio, hasta el mes que
(+) |corresponda el pago)

(=) |Base del pago provisional con acumulacion de inventarios
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a) % de acumulacion, que corresponde al indice promedio de rotaciéon de
inventarios

El valor inventario acumulable en cada ejercicio se determinara, en funcion de la
rotacion del inventario que se tenga en los tres ultimos afios, de 2002 a 2004, o
de acuerdo con el numero de afios transcurridos, desde que inicie actividades la

empresa con posterioridad a 2002, conforme a la tabla siguiente:

Tabla de acumulacion

indice promedio| 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015 |2016
de rotacién de ] ] ]
inventarios Por ciento en el que se acumulan los inventarios

Mas de 15 25.00] 25.00] 25.00] 25.00
De mas de 10 a 15 20.00 20.00] 20.00] 20.00] 20.00
De mas de 8 a 10 20.00, 20.00] 20.00] 20.00] 10.00] 10.00

De masde 6a 8 20.00 15.00] 15.00] 15.00] 15.00] 10.00] 10.00

Demasde4a6 16.67| 12.50] 12.50] 12.50, 12.50| 12.50| 12.50] 8.33

De mas de 3a 4 15.00 14.00| 13.00] 12.00] 11.11] 10.00] 9.00] 8.00 7.89

Demasde2a3 14.00 13.00] 12.00] 11.00, 10.00] 10.00] 9.00] 8.00, 7.00] 6.00

Demasde la2 13.00] 12.50] 12.00] 11.00] 10.00 9.09] 8.000 7.00f 6.50] 6.00] 4.91
DemasdeOal 12.000 11.50[ 11.00] 10.00] 9.00 8.33] 8.33] 8.00f 7.00] 6.00] 5.00 3.84

Para determinar el indice promedio de rotacion de inventarios, se estara a lo

siguiente:

1) Por cada uno de los afos de que se trate, se obtiene el monto neto de
las compras de mercancias, materia prima, productos semiterminados o
terminados, que se utilicen para prestar servicios, para fabricar bienes o

para enajenarlos, como sigue:

Monto de las adquisiciones de mercancias, materias primas,
productos semiterminados o terminados.

(+) |Devoluciones, descuentos Yy bonificaciones sobre las
adquisiciones (efectuados conforme al articulo 29, fraccion Il, de
la Ley del Impuesto Sobre la Renta vigente hasta 2004.

(=) |Monto neto de las adquisiciones de mercancias, materias
primas, productos semiterminados o términos, de cada uno
de los afios de que se trate.

2) También, se determina el inventario promedio anual de cada uno de los

anos de que se trate, conforme a lo siguiente:
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Inventario inicial de mercancias, materia prima, productos
semiterminados o terminados, valuado conforme al método que
se tenga implantado.

(+) |Inventario final de mercancias, materia prima, productos
semiterminados o terminados, valuado conforme al método que
se tenga implantado.

Suma

Dos

Inventario promedio anual, de cada uno de los afios de que se
trate.

—~
.I.
~— N N~

3) Elindice de rotacion de inventarios por cada afio se determinaré:

Monto neto de las adquisiciones de mercancias, materias
primas, productos semiterminados o términos de cada uno de
los afios de que se trate.

(+) |Inventario promedio anual de cada uno de los afios de que se
trate.

(=) |indice promedio de rotacion de inventario, para cada afio de
que se trate.

4) Por ultimo, se obtiene el indice promedio de rotacion de inventarios del
periodo comprendido por los aflos de 2002 a 2004, o el que
corresponda cuando se hayan iniciado actividades con posterioridad a
2002:

Suma de indices promedio de rotacién de inventarios
Numero de afios que corresponda
indice promedio de rotacion de inventarios

2.7.4 Aplicacion practica

Determinacion del indice promedio de inventarios de los ejercicios 2002, 2003

y 2004, en donde se obtuvieron los siguientes importes:

indice promedio de inventario, por cada afio:
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CONCEPTOS 2002 2003 2004

Compras netas

(compras disminuidas con rebajas, bonificaciones| 21,650 21,715| 21,720

y descuentos)
(+) |Inventario promedio anual

(inventario inicial mas final entre dos) 1,415 1,450 1,430
(=) |Indice promedio de rotacion de inventario 15.30 14.97 15.19
indice promedio de inventarios:

CONCEPTOS
Suma de indices de rotacion de inventario 2002, 2003 y 2004 | 45.46

Numero de afios que corresponda 3

—~ |
-l
N | N

indice promedio de rotacion de inventarios 15.15

Del resultado anterior, al ubicar el indice promedio de rotacion de inventarios
de 15.15, dentro la tabla de porcentajes de acumulacion, establecida en el
articulo tercero transitorio para el 2005 de la ley antes citada, el indice de
15.15, encuadra en el renglon: de Mas de 15, correspondiéndole entonces el
25%, porcentaje en que se acumulan los inventarios por cada afo, a partir del
2005 hasta el 2008.

Tomando como base los datos del resultado de la aplicacidon préactica antes
desarrollada, en el cual se determind como valor del inventario acumulable
para 2005, la cantidad de $397,500, se tendria que acumular un importe
equivalente su 25%, resultando la cantidad de $99,375 en cada uno de los

ejercicios, a partir del 2005.

Inventario

Inventario | Porcentaje de acumulable
Afo acumulable | acumulacién | en el gjercicio
2005 $ 397,500 25% $ 99,375
2006 397,500 25% 99,375
2007 397,500 25% 99,375
2008 397,500 25% 99,375
Total 397,500

Y para efectos del pago provisional, en este caso enero 2005, se calcularia

de la siguiente mantera:
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| Conceptos: Enero 2005 |

Ingresos nominales del periodo 1°000,000

(x) |Coeficiente de utilidad .1569

= Utilidad fiscal previa 156,900
(+) |Doceava parte del inventario acumulable del

ejercicio 2005: (99,375 +12x 1) 8,281

(+) |Doceava parte de la diferencia positiva de
inventarios de bienes de importacion 2005:

(177,500 +12 x 1) 14,792
(=) |Basedel pago provisional 179,973

2.7.5 Reduccién del Inventario en los ejercicios posteriores a 2004.

Otro aspecto basico a considerar, y que se prevé en los numerales uno a tres
del quinto parrafo, de la fraccion V, del articulo tercero de las disposiciones
transitorias de la Ley del Impuesto Sobre la Renta para 2005, es que los
contribuyentes que optaron por acumular el inventario al 31 de diciembre de
2004, deberan comparar este, con el saldo del inventario al cierre de los
ejercicios siguientes, y si de la comparacion resulta que hay una reduccion
con respecto al inventario al 31 de diciembre de 2004, habra que volver a
calcularse el inventario acumulable, conforme a lo siguiente procedimiento

establecido en el citado articulo, numerales 1y 2, que sefala:

Los contribuyentes que posteriormente disminuyan el valor de sus inventarios
al 31 de diciembre de afio de que se trate con respecto al inventario base a
que se refiere esta fraccion, deberan determinar el monto que deban

acumular en el ejercicio de que se trate conforme a lo siguiente:

1. Para determinar el monto de acumulacion de ejercicios posteriores, se
calculard la proporcion que represente el inventario reducido respecto al
inventario base, el por ciento asi obtenido se multiplicara por el inventario
acumulable y al monto que resulte se le aplicara el por ciento que le
corresponda de acuerdo con el indice promedio de rotacion de inventarios
multiplicado dicho por ciento por el nimero de afios pendientes de

acumular de acuerdo con la tabla de acumulacion.
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2. Para determinar la cantidad que se debe acumular en el afio en que se
reduzca el inventario, los contribuyentes disminuiran del inventario
acumulable, el monto pendiente de acumulacién de ejercicios posteriores
a la reduccion de inventarios determinada conforme al numeral anterior y

las acumulaciones efectuadas en afos anteriores a dicha reduccion.

Precisando en estos dos numerales, el procedimiento a seguir de calculo para

el primer ejercicio en que se observe la reduccion:

\ a) Calculo de la proporcion en que disminuyo el inventario:
Inventario al 31 de diciembre del afio en que se reduzca.
Inventario base al 31 de diciembre de 2004

Proporcion del inventario reducido

I~
II |-
N N

| b) Calculo del inventario pendiente de acumular por reduccion:
Total inventario acumulable

(x) | Proporcion del inventario reducido

(=) | Inventario reducido acumulable proporcional

(x) | Porcentaje pendiente de acumular, de acuerdo a la tabla

(=) | Inventario acumulable de ejercicios posteriores, pendientes

de acumular

| ¢) Inventario acumulable para el afio que se redujo:
Inventario acumulable

Inventario pendiente de acumular
Inventario acumulado en 2005
Inventario acumulable por reduccién

NN~
1
— |~ |~

La regla 3.4.29 de la resolucion misceldnea fiscal aplicable al 2005-2006,
sefiala que el monto acumulable en el ejercicio fiscal en que se reduzca el
inventario se considerara solo para determinacion de la utilidad o pérdida del
ejercicio que se trate. Esto quiere decir, que no hay que rectificar los pagos
provisionales que se hubieran realizado en dicho ejercicio, cuando resulte un
inventario acumulable mayor por reduccién de inventario, al determinarlo para

la declaracion anual del ejercicio de que se trate.

2.7.6 Aplicacion practica
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En el supuesto en que un contribuyente, optd por acumular el inventario al 31

de diciembre de 2004, opcion y procedimiento establecido en la fraccion IV

y V del articulo tercero de las disposiciones transitorias de la Ley del Impuesto

Sobre la Renta aplicable en el 2005, y como consecuencia de la aplicacién

en el gjercicio 2005, determiné los siguientes importes:

Datos:

Inventario base al 31 de diciembre de 2004 750,000
indice de rotacién determinado 15.15
Porcentaje de acumulacion de acuerdo a la tabla 25%
Afos de acumulacién de acuerdo a la tabla de acumulacién 4
Total del célculo del inventario acumulable 397,500
Inventario acumulable en el ejercicio 2005: (25%) 99,375

Ahora bien, al 31 de diciembre de 2005, el contribuyente mantuvo el mismo

valor de inventario base (2004), sin embargo en el ejercicio 2006, al comparar

su inventario base de $750,000 (2004), con respecto al determinado al 31 de

diciembre de 2006, en cantidad de $680,000, se aprecia una reduccion.

Determinar el efecto fiscal en el ejercicio 2006, como consecuencia de la

reduccion del inventario:

Procedimiento:

\1. Calculo de la proporcién en que disminuyo el inventario:

|

Inventario final al 31 de diciembre 2006 680,000

(+) [|Inventario base al 31 de diciembre de 2004 750,000
(=) |Proporcion del inventario reducido 90.67%
|2. Calculo del inventario pendiente de acumular por reduccién: |
Total del célculo del inventario acumulable 397,500

(x) |Proporcién del inventario reducido 90.67%
(=) |Inventario acumulable disminuido 360,400
(x) |Porcentaje pendiente de acumular en el afio 2007 y 2008 50%
(=) [|Inventario pendiente de acumular en 2007, hasta 2008 | 180,200
\ 3. Determinacion del porcentaje pendiente de acumular: \
Porcentaje de acumulacion para el afio 2006, segun tabla 25%

(X)) | Afos que faltan de acumular segun tabla (2007 a 2008) 2
(=) | Porcentaje pendiente de acumular en 2007 50%
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\ 4. Inventario acumulable para el ejercicio 2006

Total inventario acumulable 397,500
( -) | Inventario pendiente de acumular en 2007, hasta 2008 180,200
( -) | Inventario acumulado en 2005 99,375
(=) | Inventario acumulable por reduccién en 2006 117,925

\ 5. Comprobacién:

(+) | Inventario acumulado en 2005 99,375
(+) | Inventario acumulable por reduccion en 2006 117,925
(+) | Inventario pendiente de acumular en 2007, hasta 2008 180,200
(=) | Acumulacion Total 397,500

Un aspecto a considerar sobre este ajuste que previd el legislador de los
inventario al cierre del ejercicio, es que, es del todo dificil creer que se puede
mantener el mismo valor de los inventarios de un ejercicio a otro, ya que
existen situaciones como variacion en los precios, tipo de cambio, efectos de
indole inflacionarios, cambio de método de valuacién, entre otros, que pueden
discreparlos, y no necesariamente corresponda a una disminucion real. De lo
cual, en las disposiciones de la Ley del Impuesto Sobre la Renta, no se
contempld algun trato que se le dara a los inventarios, en el caso en que la
disminucién de un ejercicio a otro, se deba alguna de las variaciones antes
descritas u otras razones justificadas que probablemente expliquen la

reduccion en los mismos.

2.7.7 Reducciones o aumentos posteriores a la primerareduccion.

La fraccion V, del articulo tercero de las disposiciones transitorias de la Ley del
Impuesto Sobre la Renta para 2005, en el numeral 3, establece, que en los
ejercicios posteriores a aquel en el que se reduzca por primera vez el

inventario, se estara a lo siguiente:

I.  Cuando el monto del inventario reducido del ejercicio de que se trate,
sea inferior al monto del inventario reducido por el cual se aplic6 por
ultima vez el procedimiento sefialado en los numerales 1y 2, se aplicara

lo dispuesto en dichos numerales.
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[I. Cuando el monto del inventario reducido del ejercicio de que se trate,
sea superior al monto del inventario reducido por el cual se aplico por
ultima vez el procedimiento sefialado en los numerales 1 y 2, para
calcular la proporcion a que se refiere el numeral 1 se considerara este
dltimo inventario y el numero de afios pendientes de acumular de
acuerdo con la tabla de acumulacion incluird el afio por el que se
efectué el calculo. Para determinar la cantidad que debe acumularse en
el aflo en que se reduzca el inventario y en los posteriores, se dividira la
cantidad obtenida en el numeral 1 entre el nimero de afios pendientes

de acumular, incluido el afio por el que se efectué el calculo.

2.7.8 Aplicacion practica:

Siguiendo con el caso antes planteado, el contribuyente en el ejercicio 2007,
redujo su inventario a la cantidad de $550,000 (segunda reduccion).
Determinar el efecto fiscal en el ejercicio 2007, como consecuencia de la

reduccion anterior.

Procedimiento:

|1. Calculo de la proporcién en que disminuyo el inventario: \

Inventario final al 31 de diciembre 2007 550,000
(+) |Inventario base al 31 de diciembre de 2004 750,000
(=) |Proporciéon del inventario reducido 73.33%

2. Calculo del inventario pendiente de acumular por reduccidn: \

Total del célculo del inventario acumulable 397,500
(x) |Proporcién del inventario reducido 73.33%
(=) |Inventario acumulable disminuido 291,500
Porcentaje pendiente de acumular en el afio 2008 25%
(=) |Inventario pendiente de acumular en 2008 72,875

| 3. Determinacion del porcentaje pendiente de acumular: |

Porcentaje de acumulacion para el afio 2007, segun tabla 25%
(x) | Afos que faltan de acumular segun tabla (2008) 1
(=) | Porcentaje pendiente de acumular en 2008 25%
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\ 4. Inventario acumulable para el ejercicio 2007:

Total inventario acumulable 397,500
( -) | Inventario pendiente de acumular para 2008 72,875
( -) | Inventario acumulado en 2005 99,374
( -) | Inventario acumulado por reduccién en 2006 180,200
(=) | Inventario acumulable por reduccién en 2007 45,051

| 5. Comprobacion: |

Inventario acumulado en 2005 99,374
(+) [ Inventario acumulable por reduccion en 2005 (no hubo reduccion) 0
(+) | Inventario acumulable por reduccion en 2006 180,200
(+) | Inventario acumulable por reduccion en 2007 45,051
(+) | Inventario pendiente de acumular para 2008 72,875
(=) | Acumulacién Total 397,500

Por otra parte, es importante comentar que la Ley del Impuesto Sobre la Renta

para 2005, en el parrafo quinto de la fraccion V, del articulo tercero de las

disposiciones transitorias, contiene una disposicion incierta, especificamente,

al no prever el supuesto de la determinacién de los porcentajes de

acumulacion, segun la tabla, en los ejercicios posteriores a aquel en el que se

redujo el inventario, y cuando estos son desiguales, para cada uno de los afios

de acumulacion. Ejemplo:

Tabla de acumulacioén

indice promedio| 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015 |2016
de rotacion de ] ] ]

inventarios Por ciento en el que se acumulan los inventarios
De mas de 1 a 2 13.00 12.50| 12.00| 11.00] 10.00 9.09] 8.00| 7.00| 6.50, 6.00| 4.91
DemasdeOal 12.000 11.50| 11.00, 10.00, 9.00f 8.33 8.33 8.00 7.00 6.00 5.00 3.84

La disposicion referida, establece en el numeral 1, que para determinar el

porciento pendiente de acumular, hay que multiplicar el porciento que le

corresponda de acuerdo al indice promedio de rotacion de inventarios, por el

namero de afos pendientes de acumular de acuerdo con la tabla:

| Determinacién del porcentaje pendiente de acumular:

que se trate, de acuerdo a la tabla

Porcentaje de acumulacion para el afio segun el afio de

(x) | Numero de afios que faltan de acumular segun tabla

(=) | Porcentaje pendiente de acumular
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Ahora bien, manejemos los siguientes supuestos:
1) Determinar el porcentaje pendiente de acumular, cuando el contribuyente
cuenta con un indice promedio de rotacién de inventario de 15.15, el

cual encuadra en la tabla de acumulacion en el renglén de Mas de 15:

Tabla de acumulacion

indice promedio| 2005 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015 |2016
de rotacion de

inventarios Por ciento en el que se acumulan los inventarios
Mas de 15 2500, 25.00] 25.00 25.00) | | | |

Por lo que en este supuesto, le corresponde un 25% de acumulacién, en cada
uno de los ejercicio de 2005 al 2008, luego entonces, al desarrollar el célculo
para la determinacion del porcentaje pendiente de acumular (afios 2007 y

2008), suponiendo que corresponde el célculo al ejercicio 2006, reflejaria el

siguiente resultado:

| Determinacién del porcentaje pendiente de acumular:

Porcentaje de acumulacion para el afio segun el afio de

que se trate, de acuerdo a la tabla 25%
(x) | Numero de afios que faltan de acumular segun tabla 2
(=) | Porcentaje pendiente de acumular 50%

2) Determinar el porcentaje pendiente de acumular, cuando el
contribuyente cuenta con un indice promedio de rotacion de inventario

de 6.51, el cual encuadra en la tabla de acumulacion en el renglén de

De mas de 6 a 8:

indice promedio| 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015 |2016

de rotacion de ] ] ]
inventarios Por ciento en el gue se acumulan los inventarios

De mas de 6a 8 20.00, 15.00 15.00, 15.00{ 15.00{ 10.00f 10.00

Como se puede apreciar en la tabla de acumulacién, corresponde un
porcentaje desigual para cada uno de los afios de acumulacién, que va del

20% al 10%, que sumarian en los 7 afios de acumulacion el 100%. Al

66



desarrollar la formula del procedimiento para la determinacion del porcentaje

pendiente de acumular (afios del 2007 al 2011), suponiendo que corresponde

al ejercicio 2006, reflejaria el siguiente resultado:

| Determinacién del porcentaje pendiente de acumular:
Porcentaje de acumulacion para el afio segun el afio de 15%
gue se trate (2006), de acuerdo a la tabla
Numero de afos que faltan de acumular segun tabla
(x) | (2007 y 2011) 5
(=) | Porcentaje pendiente de acumular 75%

En donde al sumar los porcentajes ya acumulados, con el porcentaje de afo

del célculo (2006) y los porcentajes pendientes de acumular, se excederia del

100%:
Porcentaje de acumulacion en 2005 de acuerdo a la tabla 20%
+) | Porcentaje acumulado en 2006, de acuerdo a la tabla 15%
(+) | Porcentaje pendiente de acumular determinado 75%
(=) | Porcentaje tota de acumulacion 105%

Como se puede apreciar en este ultimo ejemplo, al aplicar el procedimiento,

resulta un porcentaje total de acumulacién en cantidad de 105%; porciento

superior al porcentaje total del 100%, que el legislador previo al crear la tabla

de acumulacion.

Es evidente el desacierto en la disposicién, ya que en el ejemplo anterior, al

aplicar el procedimiento y la tabla de acumulacion contenida en la ley, se

obtendrian resultados erroneos en los niveles de la tabla que incluyen

porcentajes desiguales, para cada uno de los afios, como se aprecia en el

siguiente nivel:

indice promedio
de rotacion de
inventarios

2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014

2015 |2016

Por ciento en el gue se acumulan los inventarios

Demasde 6a8

20.00, 15.00 15.00, 15.00{ 15.00{ 10.00f 10.00

Por lo cual, aunque no se prevé en la Ley,

pero hasta el dia de hoy, es la

postura que apoya el Sistema de Administracion Tributaria, para quienes se
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encuentren en este supuesto, que en lugar de hacer una operacion de
multiplicacion, como refiere el procedimiento establecido en el parrafo quinto,
del articulo tercero de las disposiciones transitorias de la Ley del Impuesto

Sobre la Renta, en su numeral 1, se sume los porcentajes.

Postura que aunque no se encuentra establecida en la ley citada, sino mas
bien, orientada por la intencion del legislador, al establecer la eleccion de
diferir el acumulamiento del inventario al 31 de diciembre de 2004, en un
periodo que va de 4 a 12 afios, y designando porcentajes para cada uno de los

afios de acumulamiento, que en su totalidad sumen estos un 100%.

2.7.9 Consideraciones

Si el contribuyente no opt6 por acumular los inventarios que se tenian al 31 de

diciembre del 2004, se debi6 considerar lo siguiente:

a. Lo primero que se enajen0 a partir del 01 de enero del 2005, es lo
primero que se habia adquirido con anterioridad a dicho periodo, hasta

agotar su existencia a esa fecha, y

b. Como consecuencia dicha mercancia enajenada, no tenia o tiene
deduccién alguna, ya que esta se efectudé via compras en el 2004 o

ejercicios anteriores.

Es claro que la finalidad de esta disposicion transitoria, es que si el
contribuyente persona moral no opté por acumular el inventario conforme a la
fraccion V, del articulo tercero transitorio de la Ley del Impuesto Sobre la
Renta para 2005, el inventario existente al 31 de diciembre de 2004, es ingreso
gravado en su totalidad en el ejercicio 2005 o posteriores, hasta agotarse, ya

gue no se tiene la deduccion del costo de lo vendido correspondiente.
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Conclusiones

PRIMERA.- El pasado 2 de marzo de 2007, la Primera Sala de la Suprema
Corte de Justicia de la Nacion, resolvid en sesion extraordinaria, los amparos
promovidos por contribuyentes, que desde un principio impugnaron las
disposiciones relativas al costo de lo vendido, por cuestiones de violaciones a
las garantias de legalidad, equidad y proporcionalidad, declardndose por una
parte constitucionalidad general de dicho régimen. En lo general se neg6 el
amparo y en especial en el régimen de transicién, por lo anterior, el esquema
de deduccion del costo de lo vendido seguird vigente en la Ley del Impuesto

Sobre la Renta.

SEGUNDA.- La inconstitucionalidad declarada por la Sala de la Suprema
Corte de Justicia, con relacion al costo de lo vendido, fue en lo particular,
Unicamente por lo que dispone un articulo 45-F de la Ley del Impuesto Sobre
la Renta, al no admitir el efecto fiscal a la reevaluacion de los inventarios o del
costo de lo vendido, considerando por la Sala, fundando el argumento
planteado en los amparos promovidos, en el sentido de que la Ley del
Impuesto Sobre la Renta viola la garantia de proporcionalidad tributaria, al no
permitir el reconocimiento de efectos inflacionarios. Por lo anterior, el régimen
del costo de lo vendido seguira vigente, pero los inventarios podran deducirse

actualizados, es decir, se reconocera el efecto de la inflaciébn en los mismos.

TERCERA .- Las disposiciones fiscales que regulan el esquema de deduccion
del costo de lo vendido, desde su origen hasta el dia de hoy, resultan
ciertamente violatorias de los principios de seguridad juridica, legalidad
tributaria, equidad y proporcionalidad, ello debido a que son poco claras e
insuficientes, lo que da lugar a que existan muchas dudas y diversas
interpretaciones al respecto, generando un estado de confusion e
incertidumbre juridica en su aplicacion, tanto en los contribuyentes, como en
la propia autoridad revisora en su proceso de fiscalizaciéon, todo ello suscitado

por su propia complejidad.
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CUARTA.- El costo de lo vendido es una deduccion compleja de aplicar en el
régimen fiscal, que al establecer limitantes en el sistema de costeo directo, asi
como en la aplicacion de ciertos métodos de valuacion de inventarios, y al
tratarse de una deduccion que atiende a requisitos especificos establecidos en
la Ley del Impuesto Sobre la Renta, no es posible que el monto del costo de lo
vendido fiscal sea el mismos que el costo de lo vendido contable, que a su vez,
este se regula por la normatividad prevista en las normas de informacion

financiera.

QUINTA.- Es evidente que la justificacion del legislador al establecer el
sistema de deducir el costo de lo vendido en lugar de las compras, aludiendo
a la simplificacion de la carga administrativa, es infundada, al no medir los
verdaderos costos que esta medida trae consigo, toda vez que este régimen
ha sido indiscutiblemente recaudatorio repercutiendo financieramente en los

contribuyentes.
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Recomendaciones

PRIMERA.- La imprevision que prevalece en las disposiciones que regulan el
costo de lo vendido en la Ley del Impuesto Sobre la Renta y su reglamento, al
no definir conceptos, ni incluir los términos y reglas de la aplicacion de los
sistemas y meétodos de valuacion de los inventarios, hace necesario la
utilizacién de conceptos y métodos propios de la técnica contable y financiera

de las empresas.

SEGUNDA.- Al establecerse en la materia fiscal limitaciones en la aplicacion
de ciertos métodos de valuacion de inventarios, en la determinacion del costo
de lo vendido, asi como establecer requisitos especificos para su
deducibilidad, que no se prevén en la contable, implica, que al final del
ejercicio se tenga que conciliar entre estos dos costos, para identificar las

discrepancias entre los resultados.

TERCERA.- La incorporacién en el 2005, en la Ley del Impuesto Sobre la
Renta, del articulo Tercero de las disposiciones transitorias, fue una alternativa
para los contribuyentes, de poder deducir las compras que conformaban su
inventario al 31 de diciembre del 2004, y que estas ya habian sido deducidas
en el 2004 o afios anteriores, condicionado a acumular dicho inventario, como
un ingreso, estableciendo para ello dentro de esta disposicién procedimientos
complejos, de los cuales hay que llevar un registro ordenado para controlar en

forma administrativa sus efectos fiscales en los ejercicios posteriores al 2005.

CUARTA.- Acorde a la Ley del Impuesto Sobre la Renta vigente, las empresas
comerciales deberan determinar el costo de lo vendido para poder deducirlo,
tomando en cuenta que este, es una de las deduccion mas importante que
pueden aplicar, y representa un trabajo administrativo complejo, deberan
apoyarse en la elaboracion de papeles de trabajo que minimicen cualquier
error asi como analizar sus sistemas y métodos de costo, buscando la
homologacion con la Ley del Impuesto Sobre la Renta, a fin de lograr su

correcta y oportuna determinacion.
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